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Nel Sud Italia il pubblico e il privato 
corrono a diverse velocità. Non per forza 
una lepre e una tartaruga destinati a non 
incontrarsi mai quanto piuttosto binari 
paralleli che possono, e devono, essere messi 
in comunicazione dalla Cassa Depositi e 
Prestiti. Le difficoltà sono ancora tante. È 
questo il quadro complessivo che è emerso 
dalla kermesse di due giorni sul Real 
Estate del Mezzogiorno, il Forum del Sud, 
organizzato da Scenari Immobiliari e dalla 
stessa Cdp.

L’impegno di Cdp

“Il ramo immobiliare di Cdp cercherà di 
investire in modo moderno sull’infrastruttura 
immobiliare del Paese dedicandosi a cinque 
temi principali: Social Housing di nuova 
generazione (Smart Housing) dedicato alla 

mobilità delle persone, turismo che al Sud 
è particolarmente importante ed è anche 
urgente adeguare gli standard internazionali, 
innovazione ed education in materie digitali, 
Infrastrutture per le piccole e medie imprese e il 
riordino della infrastruttura immobiliare della 
Pubblica Amministrazione intesa come uffici 
della P.A. non solo dismissione di patrimonio 
pubblico”. Lo ha spiegato Aldo Mazzocco, head 
officier Real Estate di Cassa Depositi e Prestiti 
nella prima tappa di Lecce.

Cambiare le infrastrutture

“La dismissione – ha aggiunto Mazzocco 
– deriverà anche dalla capacità delle 
amministrazioni di riorganizzarsi in edifici 
moderni e di liberare edifici obsoleti che 
possono diventare infrastruttura per il turismo 
e per gli altri settori. Non solo il turismo può 
salvare il real estate del Sud Italia ma è vero 
anche il contrario. Il real estate del Sud Italia, 

COSÌ IL MEZZOGIORNO PUÒ 
RIPARTIRE

La copertina - Forum del sud
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che in certi casi è di una bellezza incredibile, 
opportunamente adeguato può sostenere il 
Turismo. In fondo durante il convegno sono 
emersi alcuni spunti che sottolineano come il 
turismo vincente è quello di atmosfera, fatto di 
cibo e di vitalità della popolazione. Tutto queste 
deve essere immerso in una infrastruttura 
immobiliare che fa parte della storia del Sud. 
Se riusciamo a rendere armonico tutto questo 
non ci batte nessuno. Cambiare l’infrastruttura 
richiede forti investimenti, richiede forti 
capacità e anche coordinamento tra diversi 
soggetti, cosa che in Italia è particolarmente 
difficile perché siamo naturalmente 
individualisti”. 

Le nuove frontiere

In questo ambito, ha aggiunto il giorno 
seguente Paola Delmonte, direttore di Cdp 
Investimenti Sgr, Cassa giocherà il ruolo del 
pivot, usando una metafora sportiva, quale 
regista di risorse sia pubbliche che private. 
“Nell’ambito del nuovo piano industriale di 
Cdp il focus sull’immobiliare si allarga dal 
tradizionale housing sociale, su cui la Cassa 

“Cambiare l’infrastruttura 
richiede forti investimenti, 
forti capacità e anche 
coordinamento tra diversi 
soggetti, cosa che in Italia è 
particolarmente difficile”

LE INTERVISTE

Aldo
Mazzocco

Joachim 
Sandberg

Alessandro 
Cattaneo

Vittorio 
Morelli

https://www.youtube.com/watch?v=iuC_2Wj1yMY
https://www.youtube.com/watch?v=RA_XMHwEmMc
https://www.youtube.com/watch?v=3EWiIihUBf0
https://www.youtube.com/watch?v=iwra7M3I5bk
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è stata impegnata negli ultimi cinque anni 
a nuove frontiere, nuovi driver. Parliamo di 
Smart Housing, che è un’offerta abitativa 
prevalentemente dedicata all’abitazione e 
alla infrastruttura immobiliare dedicata 
all’abitazione innervata da tutti quelli che 
sono i servizi all’uomo e alla società. Parliamo 
di sostegno al Turismo quindi investimenti 
infrastrutturali per il consolidamento e 
l’innovazione nell’offerta. La Cassa non agirà da 
sola, ma di concerto con i privati affiancandoli. 
Abbiamo assunto lo status di National 
Promotional Bank, status con il quale si esalta 
il ruolo tradizionale come ente promotore 
e catalizzatore di risorse pubbliche, private, 
comunitarie e internazionali per lo sviluppo dei 
progetti”. 

Il mattone per il rilancio dell’economia italiana

Intanto sul fronte privato, ci sono già operatori 
che si stanno muovendo. Luciano Manfredi, 
consigliere delegato business develoment 
di Revalo, intervenendo alla prima giornata 
ha sottolineato “l’importanza del real estate 
come infrastruttura al servizio delle attività 
economiche: non solo turismo, ma ad esempio 
anche attività manifatturiere e alta 
tecnologia. L’Italia da questo punto di 
vista soffre e il Meridione  ancora di 
più. 
Le proposte concrete sono la 
professionalità degli operatori 
immobiliari. Fare progetti che 
oggettivamente abbiano un business 
plan che sta in piedi, e anche il ruolo 
delle amministrazioni pubbliche 
non come sostitutivi, ma a supporto 
alle iniziative private, che possono e 
devono essere anche di imprenditori 
locali”.  

Luciano 
Manfredi

Mario
Breglia

Roberto
Busso

https://www.youtube.com/watch?v=bSj6DU3pOMI
https://www.youtube.com/watch?v=x9xYAAcHN8s
https://www.youtube.com/watch?v=W5ATg73pHGk
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Diversi gli esempi di iniziative concrete. 
Mr Investments ha lanciato due progetti 
immobiliari, uno a Lecce e uno a Campobasso. 
Lo ha annunciato l’amministratore unico 
Vittorio Morelli, intervenendo alla prima tappa 
al Forum del Sud. “La prima iniziativa prevede 
la riqualificazione e il recupero di uno degli 
edifici più belli della città che è Palazzo delle 
Poste comprato qualche anno fa e che oggi 
è in stato di inutilizzo. La nostra intenzione, 
insieme all’amministrazione che ha sposato 
la nostra idea, è di creare il condominio più 
esclusivo del Salento. Il secondo progetto invece 
ha un nome brevettato: il Condoart. Mettere 

cioè insieme un condominio e l’arte. L’obiettivo 
è portare in una città che vive comunque un 
momento di economia depressa un connubio 
tra un investimento nell’immobiliare e nell’arte. 

Vorremmo creare un condominio che sia esso 
stesso opera d’arte. Questo permetterebbe 
ai proprietari di avere un aumento di valore 
duplice”. Morelli si è detto infine fiducioso sulla 
tempistica del progetto che “sarà breve”.

Mezzogiorno nel mirino dei big

Anche alcuni big del settore, come Idea Fimit 
Sgr e Sorgente Sgr, non si sottraggono a 
investire nel Sud, anche se hanno lanciato un 
appello: servono progetti concreti. Emanuele 
Caniggia di Idea Fimit ha sottolineato come 
non ci sia nessuna preclusione a investire, ma 
c’è invece la necessità di presentare iniziative 
fattuali in cui le sgr possono investire. La 
società di Valter Mainetti ha già circa il 10% 
del proprio patrimonio gestito attraverso i 
fondi immobiliari investito nel Mezzogiorno e, 
come spiegato Giovanni Cerrone, dg della sgr, 
si tratta di 240 milioni di euro. “Puglia (dove 
attualmente si concentra oltre il 50% degli 
investimenti effettuati al Sud, ndr), Sardegna e 
Calabria sono le principali regioni meridionali 
in cui è presente la SGR con strutture di 
tipo alberghiero, direzionale, commerciale e 

Anche per quanto riguarda 
Matera i privati hanno colto 
l’occasione per presentare i 
propri progetti. 
Nel Parco della cave alle porte 
del Parco delle Chiese Rupestri, 
Acito & Partners, per bocca 
di Mattia Antonio Acito, 
ha intenzione di realizzare 
un centro congressi nella 

dismessa cava di tufo. Il centro 
avrà anche servizi annessi si 
intende una struttura ricettiva 
alberghiera di 200 camere. “Il 
progetto – ha chiarito Acito 
– si inserisce nel dossier di 
candidatura di Matera Città 
della Cultura 2019 come 
pilastro della proposta. 
Ma va oltre l’obiettivo al 

2019: tutti i progetti che noi 
facciamo per l’evento nascono 
dal riconoscimento di Matera 
come Patrimonio Mondiale 
dell’Umanità e si inseriscono in 
un orizzonte temporale senza 
paletti. I progetti per Matera 
devono continuare il racconto 
di questa città. Matera deve 
aprirsi al mondo”. 

Dai sassi a capitale della cultura

“L'obiettivo è portare in una 
città che vive un momento 
di economia depressa un 
connubio tra un investimento 
nell'immobiliare e nell'arte”

IL MERCATO È IN MOVIMENTO
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logistico, oltre che con una decina di impianti 
fotovoltaici. Il gruppo investe anche in 
Campania e in Sicilia dove è in fase avanzata il 
progetto di strutturazione di un nuovo fondo 
da circa 100 milioni con operatori locali e 
nazionali”. La presenza di Sorgente nel Sud Italia 
è destinata a crescere grazie anche ad iniziative 
di istituzioni ed enti locali per la valorizzazione-
recupero di immobili e lo sviluppo di aree. 
Anche Gabetti è già presente al Sud dove si 
trovano 120 agenzie. Lo ha sottolineato l’ad, 
Roberto Busso, aggiungendo che la direzione 
del gruppo è a Bari. “Pochi possono vantare la 
stessa presenza”. Per quanto riguarda il mercato, 
Busso ha poi ricordato che sono ripartite le 
compravendite per il residenziale e il turistico, 
quest’ultimo proprio perché “risponde a 

delle esigenze specifiche” della domanda. Sul 
tema della percorribilità degli investimenti 
è ottimista Alessandro Cattaneo, dell’Anci 
e della Fondazione Patrimonio Comune che 
ha dichiarato “siamo qua per dire che una 
città del Sud ce la può fare. La concretezza 
oggi trova una sua centralità: siamo qua a 
presentare il progetto con Invimit. Abbiamo 
lanciato un fondo immobiliare di 100 milioni 
di euro con l’approvazione della SGR. Tutto 
fatto in casa Anci, tutto fatto con il supporto di 
Fondazione Patrimonio Comune e con quello 
dell’amministrazione di Lecce. Oggi uno può 
vedere gli edifici oggetto del fondo, può toccarli”.

Raffaello
De Ruggeri

Paolo 
Verri

gregorio
De Felice

Mattia
Antonio
Acito

Paola
Delmonte

https://www.youtube.com/watch?v=4_Uj5H8TNbY
https://www.youtube.com/watch?v=SVQhavsbuAM
https://www.youtube.com/watch?v=TIPRd4lJI4U
https://www.youtube.com/watch?v=Vk6ZlL6tohM
https://youtu.be/vh9lgqy9OHY
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Sul fronte del settore pubblico 
le cose iniziano però a 
scricchiolare. Il sindaco di 
Matera, Raffaele De Ruggieri, 
anche se ha ben chiaro che 
non ha senso muoversi con 
un orizzonte breve come 
quello dettato dal 2019 che 
viene definita come “una 
tappa importante, una breccia, 
ma non è sufficiente”, non 
propone iniziative concrete. 
“Serve attivare iniziative forti 
– ha detto senza specificare 
quali siano aggiungendo che 
è necessario – stabilizzare 
economie e ruoli e funzioni 
capaci di non sciupare il 
vestito europeo che indosserà 
la città per il 2019. 

Valorizzare il brand

Il nostro obiettivo è utilizzare 
il brand, l’appeal e il potere 
contrattuale che Matera ha 
acquisito per poter attivare 
politiche di sviluppo e crescita 
sociale ed economia”. 
Inoltre con la Cassa ancora 
i rapporti ancora sono 
minimali perché i Comuni 
sono “ingessati” e “quindi non 
hanno risorse”. A dirla tutta 
però, per ammissione dello 
stesso primo cittadino, Matera 
è riuscita ad attivare tramite la 
Legge di Stabilità 50 milioni di 

euro, che verranno impiegati 
nel Piano Triennale. 

Investimenti per 109 milioni

In totale la città dispone 
quindi di una potenza di fuoco 
per gli investimenti di 109 
milioni che “devono essere 
investiti – sempre secondo 
De Ruggieri – in progetti di 

qualità urbana, sociale e di 
servizi. Il pensiero va ai parchi 
tematici della storia dell’uomo, 
alla struttura polivalente della 
comunicazione culturale e 
alle necessità della viabilità e 
accoglienza interna della città”. 
No ai tempi morti
Al contrario, per gli 
operatori privati la velocità è 
fondamentale. “I tempi degli 

L’OPINIONE DELLA PA
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operatori privati – ha detto Breglia chiudendo 
la due giorni – non sono quelli degli operatori 
pubblici, soprattutto al Sud. La progettualità 
dovrebbe avere due direttrici quindi, una di 
breve periodo, per iniziare a muovere i primi 
passi, e una di lungo termine. Questo vale 
soprattutto qui dove la presenza della politica è 
un po’ opprimente. 
Gli imprenditori sono pochi e a volte 
vengono proprio dall’alveo della politica 
risultando quindi meno attenti alle esigenze 
dell’economia. Ad esempio per la città di 
Matera si è fatto molto, ma deve consolidarsi 
nei servizi, nell’organizzazione e nell’assistenza”. 
Il numero uno di Scenari Immobiliari si 
riferiva, ad esempio, all’attesa di 40 minuti per 
un’ambulanza in soccorso di una persona con 
un malore proprio nei pressi del convegno.

Boom di turisti, ma quanti?

Infine, una nota di colore per far capire la 
difficoltà di comunicazione tra pubblico e 
privato. Si parla delle stime per i nuovi turisti 
che arriveranno a Matera grazie all’evento del 
2019. Il capo economista di Intesa Sanpaolo, 
Gregorio De Felice, in base alla comparazione 
con le cittadine di simile grandezza che sono 
diventate Città della Cultura prevede che 
l’afflusso arriverà a circa mezzo milione di 
visitatori nel 2023 dai 215 mila dell’anno scorso. 
La stessa stima invece è vista al raddoppio (un 
milione di turisti nel 2023) da Paolo Verri di 
Fondazione Matera – Basilicata 2019. Il motivo? 
Verri al contrario di De Felice ha applicato lo 
stesso tasso di crescita previsto tra il 2018 e il 
2019 agli anni seguenti, senza, inspiegabilmente, 
possibilità che questo possa variare.

Matera in cifre

2019
anno in cui Matera sarà capitale della cultura 

109
i milioni di euro a disposizione della città per gli 
investimenti

215
in migliaia dei turisti nei sassi durante il 2015

500
in migliaia i turisti stimati da Intesa SanPaolo nel 2023



Review - Numero 3 - Pag. 10

Review
Il Punto dall’Estero

Nonostante qualche analista abbia 
da tempo sollevato dubbi di bolla 
in merito al mercato immobiliare 
londinese, il settore continua a 
confermarsi dinamico, sia sul fronte 
residenziale, che commerciale e degli 
uffici. E, almeno per il momento, 
sembra disinteressarti alle possibili 
ricadute di un’eventuale uscita dall’Ue.
L’ultima notizia in ordine di tempo 
ha visto protagonista Sports Direct 

International, che ha acquisito un immobile nella capitale inglese per 108 milioni di 
sterline (152,49 milioni di dollari).
 Il retailer di abbigliamento diventa così proprietario, attraverso la sua divisione Sdi, 
dell’immobile situato ai civici 161-167 di Oxford Street. A vendere è stato Cip Property.
Sports Dicrect intende risviluppare la proprietà e utilizzarla come flagship store, mentre 
lo spazio ai piani superiori sarà destinato ai nuovi uffici di Londra.

Mega 
acquisizione 
a Londra
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Arrivano segnali positivi dal 
mercato immobiliare cinese. Tra 
gennaio e marzo le vendite di case 
sono cresciute del 60,3% rispetto 
allo stesso periodo del 2015, a quota 
1.610 mld yuan. Un balzo sul quale 
hanno inciso prevalentemente 
due fattori: le misure adottate sul 
finire del 2015 del Governo, che ha 
allentato la restrizione sull’acquisto 
degli immobili, e i costi dei mutui, 
che hanno imboccato un trend 
discendente. 

Nella settimana che si è conclusa l’8 
aprile, l’indice che misura il volume 
delle richieste di mutui negli 
Stati Uniti si è attestato a 520,2 
punti, in rialzo del 10% rispetto 
alla settimana precedente (472,8 
punti). Lo rende noto la Mortgage 
Bankers Association. L’indice di 
rifinanziamento è salito dell’11,3% 
a 2.122 punti (1.906 la settimana 
precedente), mentre quello di 
acquisto è cresciuto dell’8,4% a 
241,9 punti.

Usa: vola l’indice 
dei mutui

Le assemblee straordinarie degli 
azionisti di Marriott International e 
Starwood Hotels & Resorts hanno 
approvato il progetto di fusione tra 
le due catene alberghiere. 
Con il via libera degli azionisti 
sancisce uno dei passi più 
importanti verso la creazione del 
primo operatore al mondo del 
settore dell’ospitalità. L’operazione 
prevede che i soci di Starwood 
ricevano 0,8 azioni ordinarie 
Marriott e 21 dollari in contanti per 
ogni titolo posseduto.

Maxi fusione tra 
catene alberghiere

Cina, boom di 
vendite



Review - Numero 3 - Pag. 12

Review
Le News dall’Italia

A caccia di 
business in Iran

La visita del premier 
Matteo Renzi in Iran 
è stata l’occasione per 
parlare di affari con un 
partner storico del nostro 
Paese e riannodare i 
fili spezzati dalla lunga 
stagione dell’embargo. A 
Teheran guardano con 
interesse molti gruppi 
italiani di diversi settori, 
compresi l’immobiliare e le 
infrastrutture, due ambiti 
nei quali il nostro Paese può 
esprimere livelli di assoluta 
eccellenza.
Al seguito della delegazione 
guidata da Renzi, i vertici 
del gruppo Vitali hanno 
sottoscritto e ratificato 
due memorandum che 
riguardano il Tabriz 
International Airport e 
il Kerman International 
Airport.
Negli ultimi mesi il gruppo 
Vitali ha intrattenuto stretti 
rapporti con i più importanti 
operatori aeroportuali, e 
in particolare con la Iran 
Airport Company (IAC) che 
è l’ente che sovraintende e 
pianifica la manutenzione 
e l’ammodernamento di 54 
scali aeroportuali iraniani.
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Confermando quanto riportato da 
Monitorimmobiliare.it due settimane fa, 
Intesa SanPaolo ha lanciato un nuovo mutuo 
indirizzato ai giovani, con un periodo di 
preammortamento di 10 anni. In questo 
periodo il mutuatario pagherà solo gli 
interessi, senza intaccare il prestito in 
capitale. È prevista la possibilità di bloccare 
per tutta la durata del mutuo il tasso fisso, a 
partire dall’1,45%.

Prosegue il nuovo tentativo di sbarco a Piazza 
Affari da parte di Coima Res. 
Nei giorni scorsi il numero della società, 
Manfredi Catella, è stato intervistato dal Wall 
Street Journal. “Siamo pienamente consapevoli 
che stiamo aprendo il mercato dell’industria 
delle Siiq in Italia”, ha sottolineato. Coima Res 
ha deciso di prolungare il periodo dell’offerta 
lanciata a metà marzo e ha tagliato l’obiettivo di 
raccolta da 300 a 215 milioni di euro. 

Coima corre verso 
Piazza Affari

Vianini Industria ha acquistato da 
Ical 2 il 100% di Domus Italia, che 
nei mesi scorsi era in procinto di 
quotarsi come Siiq a  Milano. Dato 
che Vianini è già quotata, viene 
archiviato definitivamente il progetto 
di quotazione di Domus Italia. Il 
prezzo di compravendita per il 100% 
delle azioni di Domus Italia è stato 
convenuto dalle parti in 90 milioni di 
euro, con il pagamento in due tranche 
di 45 milioni ciascuna. 

Domus Italia passa a 
Vianini Industria

Nuovo mutuo da Intesa
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IL MATTONE TORNA IN PORTAFOGLIO
Per gli investitori che sono 
disposti a resistere alla volatilità di breve e 
puntare a rendere più equilibrato il portafoglio 
anche grazie ad asset class decorrelate rispetto 
ad azionario e obbligazionario. 
Per Alessandro Allegri, amministratore 
delegato di Ambrosetti Am Sim, è il momento 
di tornare a considerare il mattone tra gli 
investimenti di carattere finanziario, pur se con 
una serie di puntualizzazioni.

Partiamo dallo scenario generale, che nelle
ultime settimane ha visto attenuarsi la 
volatilità dopo un inizio di 2016 sulle 
montagne russe. In base al vostro osservatorio, 
cosa dobbiamo aspettarci per i prossimi mesi?

La combinazione di incertezza delle passate 
settimane, che i mercati hanno prezzato con 
un outlook troppo negativo, sta trovando una 
risoluzione nei recenti recuperi di forza che 
rappresentano un segnale di riallineamento 
positivo delle quotazioni. A breve possiamo 
attenderci rialzi sul fronte azionario, dove 
il contestuale livello di forte ipervenduto 

e l’eccessivo sentiment negativo, come spesso 
succede, hanno generato opportunità di 
acquisto a prezzi scontati.

Dunque puntate con decisione sull’equity?

Preferiamo i mercati azionari nel medio-breve 
periodo, ma lo facciamo in ottica strategica 
più che tattica, attraverso soluzioni a rischio 
contenuto e beta tipicamente medio-basso. 
A livello di aree geografiche manteniamo un 
atteggiamento positivo in particolare verso 
i Paesi che aderiscono all’euro che, a nostro 

avviso, presentano 
le migliori 
opportunità 
strutturali di 
ripresa del ciclo 
economico, 
oltre che di 

L’intervista

“Sul comparto immobiliare, 
soprattutto domestico, ci 
aspettiamo un incremento 
dopo tanti trimestri di 
reale depressione.”
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recupero dalla recente fase di debolezza e 
sottoperformance dovuta più ad atteggiamenti 
speculativi, che non a effettivi problemi 
strutturali. 

Quali settori merceologici preferite?

Nell’ambito del ragionamento generale, 
guardiamo con particolare interesse ai  settori 
più difensivi come healthcare e consumi non 
ciclici, e in parte su temi finanziari, ma in questo 
caso secondo una logica più speculativa.

Quali prospettive per il mattone?

Sul comparto immobiliare, soprattutto 
domestico, ci aspettiamo un incremento dopo 
tanti trimestri di reale depressione. 
In uno scenario, come quello attuale, di tassi 
molti bassi e dunque di assenza di rendimenti 

interessanti per gli investitori a basso rischio, 
il comparto immobiliare sta attraendo 
maggiormente, con redditività attese ora più 
competitive e con il favore di un mercato 
del credito più disposto a supportare gli 
investimenti rispetto agli scorsi anni. 

E a livello internazionale?

In questo caso è più difficile fornire una 
valutazione a causa di un mercato globale non 
omogeneo, in cui alcuni paesi non garantiscono 
una stabilità del flusso compravendite così 
solida. 
Per accedere a una diversificazione significativa 
dell’investimento si possono sfruttare alcuni 
strumenti a carattere più speculativo come i 
Reits, che permettono un accesso al capitale di 
rischio di aziende del settore anche con soglie di 
investimento ridotte.  

Dopo il commissariamento la procedura di 
amministrazione straordinaria, cala il sipario su 
EstCapital. Per la società di gestione del risparmio, 
che ai picchi del mercato era arrivata a gestire 18 
fondi immobiliari e asset per oltre un miliardo, arriva 
il momento della liquidazione. 
Nel maggio del 2014 la Sgr era stata commissariata 
dopo una lunga ispezione della Consob, che aveva 

constatato pesanti irregolarità nella gestione dei fondi. 
A fine dello scorso marzo, l’assemblea dei soci ha 
nominato i liquidatori deliberando lo scioglimento 
anticipato e la liquidazione volontaria della società. 
Così la Banca d’Italia ha chiuso la procedura di 
amministrazione straordinaria. Da segnalare che 
è stato messo in liquidazione anche il fondo che 
raggruppava gli immobili commerciali.

Est Capital, cala il sipario



Review - Numero 3 - Pag. 17

Review

L’operazione di maggiore rilievo degli ultimi 
giorni ha riguardato un ambito in costante 
evoluzione come la sanità e una regione, come 
la Puglia, chiamata a un riequilibrio dei conti 
di settore a fronte della stretta proveniente 
dalla mano statale. GVM Care & Research, 
gruppo ospedaliero italiano con 470 milioni di 
fatturato, poliambulatori in 8 regioni italiane 
e poli in Francia, Polonia, Russia e Albania, 
ha rilevato da Innovazione Sanitaria, Santa 
Maria, struttura ospedaliera poli-specialistica 
di Bari accreditata con il Servizio Sanitario 
Nazionale, con circa 400 dipendenti e 
collaboratori.

La società è stata supportata nell’operazione 
da Intesa Sanpaolo, con l’assistenza di Banca 
Imi per la strutturazione del finanziamento 
e, sotto il profilo legale, dallo studio 
Pedersoli e Associati con un team guidato 
dall’equity partner Maura Magioncalda e il 
coinvolgimento della senior associate Morena 
Bontorin e Nicola Nocerino.
Questa operazione consente di consolidare la 
presenza del gruppo fondato dal presidente 
Ettore Sansavini in Puglia, dove lo stesso già 
opera attraverso le strutture ospedaliere di 
Città di Lecce Hospital, Anthea Hospital, Villa 
Lucia Hospital e D’Amore Hospital.

Il Deal della settimana

VENTI DI NOVITÀ PER LA SANITÀ PUGLIESE
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La paura è stata tanta e l’attesa molto 
(probabilmente sarebbe meglio dire troppo) 
lunga, ma alla fine la risposta è arrivata. 
Dopo una nuova ondata di ribassi per i titoli 
bancari quotati, il Governo è riuscito a mettere 
intorno a un tavolo tutti i principali operatori 
finanziari – quindi fondazioni, grandi banche 
e assicurazioni – e Cassa Depositi e Prestiti 
per arrivare a creare un fondo che affronterà i 
prossimi aumenti di capitale in ambito bancario 
e proverà a fornire una risposta concreta al 
problema dei crediti deteriorati.
Il fondo, denominato Atlante, sarà gestito da 
Questio Sgr e punterà a un rendimento intorno 
al 6%. Si partirà con una dotazione di circa 6 
miliardi di euro, con la possibilità di salire di un 

altro miliardo. 
Operando in parallelo con le Gacs (Garanzia 
sulla Cartolarizzazione delle Sofferenze), Atlante 
favorirà la cartolarizzazione dei crediti divenuti 
di difficile esigibilità a causa della crisi che ha 
investito la clientela, offrendo una garanzia 
ulteriore sulla parte di non performing loans di 
più bassa qualità.
Oltre a questo, il fondo si occuperà di garantire 
la buona riuscita degli aumenti di capitale 
che nelle prossime settimane interesseranno 
diverse banche italiane. La prossima settimana 
si partirà con il rafforzamento patrimoniale da 
1,75 miliardi di euro della Popolare di Vicenza 
e presto toccherà a Veneto Banca per un altro 
miliardo.

NPL

ATLANTE PRONTO AL DECOLLO
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Nel corso dello scorso anno 

sono stati siglati 17 contratti 

per l’apertura di nuovi negozi 

con un incremento del 29,5% 

rispetto all’anno precedente. 

Ad oggi Engel & Völkers Italia 

conta un totale di 46 contratti 

con 30 shop operativi e una 

presenza in diversi capoluoghi di 

provincia e località di vacanza. 

Per dare vita al progetto di 

Market Center, format che copre 

il mercato dell’intera città di 
openings in exclusive and 

important Italian cities such as 

Bologna, Turin, Genoa, Padua, 

Engel & Völkers operates in a 

Alberto Cogliati
Engel & Völkers

Roma, il Gruppo ha investito 

direttamente 3,5 milioni di Euro. 

Nel 2015, oltre all’avvenuta 

inaugurazione dei nuovi Shop 

a Monza e Ragusa, il Gruppo 

prevede una crescita ulteriore: 

l’apertura in località esclusive 

e importanti città italiane, 

quali Bologna, Torino, Genova, 

Padova, Verona e Napoli. Engel 

& Völkers opera in un segmento 

di mercato che mantenendo 

stabili i propri valori continua 

ad offrire importanti opportunità 

di business, accresciute peraltro 

dal rinnovato interesse degli 

acquirenti esteri verso gli 

immobili di pregio del nostro 

Paese. “Il nostro è di fatto 

l’unico network immobiliare 

di fascia alta in Italia. Con una 

presenza in 39 Paesi del mondo, 

Engel & Völkers si distingue per 

l’elevato standing del servizio e 

degli asset gestiti e l’approccio 

marcatamente internazionale al 

mercato dell’intermediazione di 

lusso” - afferma Alberto Cogliati 

(Group Sales Manager di  Engel 

& Völkers Italia). 
“Engel & Völkers propone 

un modello di franchising 

esclusivo dall’elevato ritorno 

d’investimento. Si rivolge a figure 

imprenditoriali e manageriali 

riconosciute per il background 

nell’organizzazione, gestione 

e sviluppo d’impresa, oltre che 

ai professionisti provenienti 

dal segmento immobiliare ”, 

aggiunge Cogliati.

Il progetto di crescita globale 

prevede altresì un’importante 

campagna di recruiting di 

consulenti di vendita qualificati. 

Si stima l’assunzione di 2.000 

nuovi professionisti entro la fine 

dell’anno; è in corso la ricerca 

di oltre 500 agenti che possano 

dare linfa allo sviluppo degli 

shop sul territorio.

market” – says Alberto Cogliati 

(Group Sales Manager of  Engel 

& Völkers Italia). 
“Engel & Völkers proposes an 

exclusive franchising model 

featuring a high level of return 

on investment. It is addressed 

to entrepreneurs and managers 

acknowledged for their 

background in the business 

organisation, management 

and development and to 

professionals from the real estate 

segment”, adds Cogliati.

The global development 

project also expects an 

important recruiting campaign 

of qualified sales consultants. 

The employment of 2,000 new 

professionals is estimated by the 

end of the year. Research of over 

500 agents who may give spur to 

the development of the shops on 

the territory is also ongoing.
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SORGENTE GROUP

Via del Tritone, 132 

00187 Rome

Tel. +39-06-58332919 

www.sorgentegroup.it

Sorgente REM è la società di 

Sorgente Group che da oltre 

dieci anni offre servizi di 

gestione tecnico-amministrativa 

e di valorizzazione di patrimoni 

sia sugli immobili del Gruppo 

(logica “captive”), sia per il 

mercato esterno. Il fatturato 

complessivo del 2014 è di 

oltre 10 milioni di euro, per 

servizi prestati ai patrimoni 

immobiliari in gestione dal 

valore complessivo superiore 

ai 2 miliardi di euro. I servizi 

offerti dalla società, che conta 

su uno staff di oltre 200 risorse, 

vanno dall’asset, property, 

facility e project management 

alla consulenza specialistica 

(due diligence, ricerche e 

studi di fattibilità, consulenza 

urbanistica) fino ad arrivare alla 

consulenza nelle transazioni 

immobiliari. Rientra nel novero 

anche l’intermediazione 

immobiliare, attraverso la società 

di agency controllata Tiberia.

Il patrimonio in gestione si 

articola in oltre 165 immobili 

dislocati in tutta Italia e 5 

progetti di sviluppo su Roma 

e Milano. Gli immobili, a 

prevalente destinazione 

Sorgente REM: Real Estate Services for 

Optimal Portfolio Management

Sorgente REM is a Sorgente 

Group company with over ten 

years’ experience in offering 

technical/administrative 

management services and asset 

maximization both for Group 

properties (“captive”) and on the 

external market. Overall turnover 

in 2014 exceeded ¤10 million 

for services rendered on real 

estate assets under management 

worth a total of more than ¤2 

billion. The company’s 200+ 

staff provide services that range 

from asset, property, facility and 

project management to specialist 

consulting (due diligence, 

research, feasibility studies and 

urban planning consultancy) all 

the way through to real estate 

transaction-related advice. 

The firm also offers property 

brokerage through its subsidiary 

agency company Tiberia.

The company has more than 

165 property assets under 

management across Italy, and 

five development projects in 

Rome and Milan. 

Predominantly of commercial 

and managerial use, these 

properties cover a surface area 

of more than 600,000 m² and 

generate over ¤80 million in 

annual rent. Development 

projects cover a total potential 

construction area of some 

300,000 m², of which 80,000 

m² in Rome and 220,000 

m² in Milan. Sorgente REM 

offers management services 

for renewables at some 20 

installations that generate 20 

MW of power. 

The company also supplies 

specialist consulting services 

and direct management to the 

hotel industry: specifically, 

the company works on the 

Hotel Bellevue Suites & Spa in 

Cortina d’Ampezzo, two French 

chateaux, the castles of Codignat 

and Mirambeau. 

The company also offers services 

to manage, optimize, refurbish 

and restore historic buildings. 

The company’s portfolio of assets 

under management includes 

unique sites of the calibre of 

the Galleria Alberto Sordi, 

Rinascente in Monza and Rome, 

the Piazza Cordusio building in 

Milan, and Palazzo Tritone in 

Sorgente REM: servizi immobiliari per gestire 

al meglio i portafogli
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Aldo Mazzocco

Chairman Assoimmobiliare

Sul finire del 2014 sono 

state introdotte significative 

innovazioni in materia di Fondi 

immobiliari e di Siiq, oltre 

all’introduzione delle Sicaf a 

seguito del recepimento della 

direttiva europea AIFMD.

Grazie a queste innovazioni, 

in gran parte contemplate dal 

“Decreto Competitività” e 

dal Decreto “Sblocca Italia”, 

il mercato immobiliare 

italiano dispone attualmente, 

e finalmente, di un apparato 

normativo e fiscale tra i più 

moderni e flessibili a livello 

europeo. Potendo scegliere tra 

Fondi Immobiliari, Siiq e Sicaf, 

oltre che società ordinarie, il 

mercato può ora attrarre in modo 

efficiente e competitivo le risorse 

di capitale e di debito necessarie 

Modern and efficient 

vehicles for supporting real 

estate developments and 

urban transformations

Toward the end of 2014, some 

significant innovations were 

introduced in the field of real 

estate funds and REIT, in addition 

to the introduction of  SICAFs 

following the transposition of the 

European AIFMD Directive.

Thanks to these innovations, for 

the most part contemplated in 

the “Competitiveness Decree” 

and the “Sblocca Italia” Decree, 

the Italian real estate market 

can currently and finally avail 

itself of a regulatory and fiscal 

structure that is among the 

most modern and flexible at the 

European level. 

Being able to choose from 

among Real Estate Funds, REIT 

and SICAF, in addition to regular 

companies, the market can 

now attract in an efficient and 

competitive manner the credit 

and debit resources that are 

necessary to relaunch the sector 

after six long years of decline.

The availability of a wide range 

of investment vehicles not only 

fiscally competitive but mostly 

comparable with those of the 

top European markets, facilitates 

the flow of foreign capital and 

simplifies the financing of 

investments with other European 

financial institutions. 

The disincentive effects of the 

“peculiarities”characterising 

our civil and fiscal systems have 

been often underestimated as 

they applied to the capital and 

debit markets which are now 

completely globalised and are 

no longer willing to operate 

Veicoli moderni ed efficienti per 

sostenere gli sviluppi immobiliari e le 

trasformazioni urbane

per far ripartire il settore dopo 

sei lunghi anni di contrazione.

La disponibilità di una ampia 

Le opinioni degli esperti 
del settore immobiliare

YEARBOOK OF

ITALIAN REAL ESTATE
FUNDS, SIIQ, COMPANIES AND LAW FIRMS

2016
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Gianni, Origoni, Grippo, Cappelli & Partners

Number of lawyers in Italy  338

Managing partner  Tomaso Cenci

Real Estate partner Domenico Tulli

GIANNI, ORIGONI, GRIPPO, CAPPELLI & 

PARTNERS

Via delle Quattro Fontane, 20 

00184 Rome
Tel.+39-06-478751 
Fax +39-06-4871101 
www.gop.it
Piazza Belgioioso, 2  
20121 Milan
Tel: +39-02-763741 
Fax: +39-02-76009628

Via Massimo D’Azeglio, 25  

40123 Bologne
Tel: +39-051-6443611 

Fax: +39 051 271669
Piazza Eremitani, 18 
35121 Padua
Tel: +39-049-6994411 

Fax: +39-049-660341
Corso Vittorio Emanuele II, 83 

10128 Torino 
Tel: +39-011-5660277
Fax: +39-011-5185932

Abu Dhabi
Penthouse 2102 - Sheikha Fatima Building - 

Corner of 7th St. and 32nd St.  

P.O.Box 42790 - Abu Dhabi

Tel: +971-2-8153333
Fax: +971-2-6796664
184, Avenue Molière  
B-1050 Bruxelles 
Tel: +32-2-3401550
Fax: +32-2-3401559
6-8 Tokenhouse Yard  
EC2R 7AS London 
Tel: +44-20-73971700
Fax: +44-20-73971701

Rockefeller Center 75 Rockefeller Plaza - 18th 

Floor, NY 10020 
Tel: +1-212-9579600
Fax: +1-212-9579608

Scarselli e Associati Studio Legale e Tributario

Number of lawyers in Italy  10

Managing partner  Alessandro Scarselli

Real Estate partners Alessandro Scarselli

Maurizio Cirelli

SCARSELLI E ASSOCIATI 

STUDIO LEGALE E TRIBUTARIO    

 
Via degli Astalli, 19 
00186 Rome
Tel. +39-06-42821008 

Fax  +39-06-47886700

Piazza Velasca, 6
20122 Milan
www.studiolegalescarselli.it

JONES DAY 
  
Via Turati, 16/18
20121 Milan
Tel. +39-02-76454001   

www.jonesday.com/

Jones Day 

Number of lawyers in Italy  30

Managing partner  Marco Lombardi

Real Estate partner Matteo Troni

NCTM STUDIO LEGALE ASSOCIATO

    

via Agnello 12 
20121 Milan
Tel. +39-02-725511 
Fax +39-02-72551501
www.nctm.it, www.ntcm.eu

NTCM Studio Legale Associato 

Number of lawyers in Italy  250

Managing partner  Paolo Montironi

Real Estate partner Luigi Croce

Studio Legale Associato con Simmons & Simmons LLP

Number of lawyers in Italy 90

Managing partner  Michele Citarella

Real Estate partner Romeo Battigaglia

STUDIO LEGALE ASSOCIATO CON SIMMONS & 

SIMMONS LLP
      

Corso Vittorio Emanuele II, 1 

20122 Milan
Tel +39-02-725051 
Via di San Basilio 72 
00187 Rome
Fax +39-06-809551    

www.simmons-simmons.com

LEGANCE STUDIO LEGALE ASSOCIATO   

   
Via Dante 7  
20123 Milan
Tel: +39-02-8963071 
Fax: +39-02-896307810

Via XX Settembre 5  
00187 Rome
Tel: +39-06-9318271  

Fax: +39-06-931827403

www.legance.it

Legance Studio Legale Associato

Number of lawyers in Italy  170

Managing Partner  Giovanni Nardulli

Real Estate partner           Gabriele Capecchi

GIANCOLA BIANCHI RAVEGLIA 

STUDIO LEGALE

Via San Barnaba, 39
20122, Milan
Tel. +39-02-55199512 

Fax +39-02-55196590
Via Odescalchi, 30
22100, Como
Tel +39-031-271767 
Fax +39-031-268549
www.gbrlex.it

Giancola Bianchi Raveglia Studio Legale

Number of lawyers in Italy  

Managing partner  

Real Estate partner 

LOMBARDI MOLINARI E ASSOCIATI   

  
via Andegari 4/a 
20121 Milan
Tel. +39-02-896221 
Fax +39-02-89622333 

www.lmlaw.it

Lombardi Molinari e associati

Number of lawyers in Italy  

Managing partner  
Real Estate partner 

LS LexJus Sinacta

Number of lawyers in Italy  

Managing partner  
Partner di riferimento Real Estate 

LS LEXJUS SINACTA
 
via Panama 52, 
00197, Rome
Tel. +39-06 8419669 
Fax +39-06-8419664
www.lslex.com

STUDIO LEGALE ENNIO MAGRÌ & ASSOCIATI

via Manfredo Camperio, 9

Milan
Tel. +39-02-30322590
E-mail magri.milano@studiomagri.com

via Giosuè Carducci, 19

Naples
Tel. +39-081-416955
E-mail magri.napoli@studiomagri.com

via Guido D’Arezzo, 18

Rome
Tel. +39-06-85356974 

E-mail magri.roma@studiomagri.com

www.studiomagri.com

Ennio Magrì & Associati 

Number of lawyers in Italy  

Turnover mln euro 

Managing partner  
Real Estate partner 

R
eal Estate
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Scenari Immobiliari Srl
Employees  

 23
Business Ricerca, Valutazione, Consulenza, Esperti Indipendenti 

di Fondi Immobiliari, banca datiFoundation year 1990Branches  Milan, Rome, 
Top management   President  Mario Breglia

Gruppo Tecnocasa
Tecnocasa Franchising SpA (divisione residenziale + divisione immobili industriali e commerciali)
Tecnorete Franchising Srl (divisione residenziale + divisione immobili industriali e commerciali)
Kiron Partner SpA (mediazione creditizia)
Employees 92 dipendenti nella sede Nazionale FranchisorAffiliati e Collaboratori delle reti 12mila circa (nel mondo)Business Intermediazione immobiliare (Tecnocasa, Tecnorete)

Mediazione creditizia (Kìron, Epicas)Foundation year 1986 di Tecnocasa FranchisingBranches  Intermediazione Immobiliare:
Tecnocasa e Tecnorete

Mediazione Creditizia:
Kiron ed EpicasTurnover (mln euro) Fatturato Consolidato 

Tecnocasa Holding 2012 Euro 124.791.591
Valore Produzione

Tecnocasa Holding 2012 Euro 113.370.396
Geographical distribution Italia, Repubblica di San Marino, Spagna, Ungheria, Messico, Polonia, Francia, Repubblica 

Ceca, Romania, Tunisia, Thailandia, Marocco, FloridaSectorial distribution Totale Agenzie Affiliate Gruppo 
Tecnocasa: 2.517 (2.091 in Italia)

Totale Consulenti del credito Italia: 520 (Kìron+Epicas) 
distribuiti nei punti vendita Kiron (160) Epicas (9)* *Dal 01/01/13 Kiron Partner SpA opera quale Mediatore Creditizio 

iscritto all’ OAM attraverso un propria rete di agenti
Top management  
President Tecnocasa Holdig Spa: Oreste PasqualiManaging director Tecnocasa Holding Spa: Stefano De Palma

IMMOBILIARI SRL
Viale Liegi, 14  
00198 Roma
Galleria Passarella, 1
20122 Milano
Via G. Bertini, 3/a 
20154 Milano

Tel. +39-02-33100705
Fax +39-02-33103099
www.scenari-immobiliari.it
www.real-value.it
www.forumscenari.it

TECNOCASA 
HOLDING SPA
Via Monte Bianco, 60/A
20089 Rozzano (Mi)
Tel. +39-02-528581 

Fax +39-02-52823942
www.tecnocasa.it

Sorgente Group
Foundation year  1910 Branches  Milan, Rome, New York, 

Luxembourg, London, São PauloTotal Human Resources   729 Ownership profile  Institutional investorsBusiness
- Real estate investments;
- Management of real estate funds;
- Property and facility management activities, focused also on the value enhancement of the buildings;
- Financial advisory and the search and selection of real estate investment opportunities in
Europe and the United States.
Turnover (mln euro) 493
Number of owned and managed properties 893Value of owned and managed properties (mln euro) 

>€5 mldSurface of managed properties (sqm) 1.645.524 which: -Land available for building (mq)  357.080 -Land available for photovoltaic plants (mq)  596.492 -Buildings (mq)  691.952Geographical distribution 84,9% Italy,  9,5% UK,  4,3% 
Usa,  0,8% Switzerland,  0,5% FranceSectorial distribution 39,8% Office,  27,3% Retail,  11,8% Hotel,  5,8% Residential,  4,6% Logistic, 8,4% Other,  1,9% Photovoltaic, 

0,4% RSA
Top management  
President Vincenzo PontolilloCEO  Valter MainettiManaging director Stefano Cervone

SORGENTE
GROUP
Via del Tritone, 132 
00187 Rome
Tel. +39-06-58332919 

Fax +39-06-58333241
www.sorgentegroup.com

RecchiEngeneering
Employees  

 8
Business Recchiengineering, società partecipata dalla Holding 

Recchi Ingegneria e Partecipazioni S.p.A., svolge attività di 
Progettazione, Engineering Management, Project and Construction 

Management, Direzione Lavori e Coordinamento della Sicurezza.
Foundation year 2002
Top management  
President Emanuela Recchi
Managing director Davide Sportoletti Baduel 

Via Montevecchio, 28
10128 Torino
Tel. +39-011-5069519

Fax +39-011-5069527
www.recchi.com

Tutte le aziende del Real 
Estate, le Società di Gestione 
del Risparmio, gli studi legali 

specializzati

INVIA SUBITO LA SCHEDA 
DELLA TUA AZIENDA
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Dentons ha assistito Whirlpool Corporation 
nel contratto di locazione della nuova sede 
di Pero (Milano). All’operazione hanno 
lavorato Maria Sole Insinga (partner) e 
Mileto Giuliani.
La nuova sede - che sorge nel quartiere 
Expo, e si estende su una superficie di 
12mila metri quadrati - sarà l’headquarter 
di Whirlpool per la regione Emea (Europa, 
Medio Oriente e Africa) e ospiterà le 
funzioni di core business. 
Dalla sede di Pero l’azienda - attraverso 
circa 500 persone di 28 nazionalità diverse 
– gestirà complessivamente le attività di più 
di 30 paesi, 15 siti industriali e oltre 24.000 
dipendenti. L’immobile è di proprietà del Fia 
italiano riservato immobiliare denominato 
“Q3” e gestito da Quorum Sgr Spa. Il 
locatore è stato assistito dallo studio Galante 
e Associati con un team composto dal socio 
Vittorio Ardizzone e dal senior lawyer 
Massimo Serra.

WHIRLPOOL 
SCEGLIE DENTONS

Mandato di peso per Dla Piper, che assisterà 
Serenissima Sgr nella strutturazione del 
Fondo Personae in partnership con il 
gruppo Orpea, promotore con il supporto 
dell’advisor Reddy’s Group. L’operazione 
si svilupperà attraverso l’istituzione di un 
fondo alternativo. La law-firm lavorerà 
con un team multidisciplinare guidato dal 
partner Agostino Papa e dall’of counsel Vito
Bisceglie.
In un’intervista a Monitoimmobiliare.it, 
l’amministratore delegato di Serenissima, 
Luca Giacomelli, ha spiegato che la Sgr si 
appresta ad avere una sorella quotata. Il 
gruppo che fa capo a Centrale Finanziaria 
ha intenzione di lanciare a breve una Siiq 
per ampliare e rendere più liquida l’offerta 
immobiliare. Giacomelli ha anche assicurato 
che le due realtà resteranno distinte in modo 
da esprimere il proprio potenziale.

DLA PIPER 
PER SERENISSIMA

Monitor Legale

La video 
intervista a 
Luca 
Giacomelli

http://monitorimmobiliare.it/serenissima-sgr-e-orpea-lanciano-il-fondo-personae-videointerviste_201604111400
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La casa di prestigio non deve necessariamente essere al centro della città. 
È la convinzione che comincia a farsi strada tra gli acquirenti degli immobili di lusso secondo 
quanto emerge dall’ultimo Luxury Market Report – Spring 2016 di Coldwell Banker, condotto 
da Coldwell Banker Previews International. Il primo rapporto del immobiliare mercato del lusso 
del 2016 propone una visione, città per città, che fotografa i trend e le tendenze analizzando in 
particolare le città e i cap americani dove si trovano il maggiore numero di annunci e vendite di case 
di lusso. Segni di vitalità arrivano da centri come Miami e San Francisco, oltre alla novità Austin. 

Report

IMMOBILI DI PRESTIGIO: ORIZZONTI PIÙ 
AMPI PER GLI INVESTITORI

SCARICA 
IL REPORT

NEW YORK CITY
40 LUXURY UNITS

SOLD $20M+

MIAMI
12+ APARTMENTS

SOLD $20M+

CHICAGO
65TH-FLOOR PENTHOUSE

SOLD $18.75M

LOS ANGELES
42ND-FLOOR PENTHOUSE

SOLD $22.5M

DEVELOPERS RACE TO MEET THE DEMAND 
IN LUXURY HIGH-RISE BUILDINGS

http://monitorimmobiliare.it/download/20160413144101-previews-luxury-market-report-spring-2016.pdf
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L IV ING L ARGE - LONDON’S MOST E XPENSIVE NEIGHBORHOOD
The borough of Kensington and Chelsea contains 12 of the 20 most expensive streets in London, 

ranging from £4,733,000 to £8,006,000
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HYDE PARK

KENSINGTON

CHELSEA

Victoria Road
£8,006,000

Egerton Crescent
£7,550,000

Manresa Road
£7,359,000

De Vere Gardens
£6,606,000

Drayton Gardens
£5,954,000

Chelsea Manor Street
£5,523,000

Pembridge Place
£5,491,000

Duchess of Bedfords Walk
£5,356,000

Campden Hill Road
£5,171,000

Mallord Street
£4,878,000

Clabon Mews
£4,852,000

Markham Square
£4,733,000
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finance have called Greenwich home over the years, including Tammany Hall’s William “Boss” Tweed, 

who named a nearby island after himself in the 1860s, and Senator Prescott Bush, father and grandfather, 

respectively, of the 41st and 43rd U.S. presidents. Current U. S. Senator Richard Blumenthal and former 

Governor Lowell Weicker are both from Greenwich, and actor Mel Gibson once owned a 15,862-square-

foot house on 75.7 acres that’s currently on the market for $26 million.

TIGHT TIES WITH FINANCIAL SECTOR 

Over the past three decades, Greenwich has developed into a financial hub that rivals lower Manhattan, 

with many former commuters who traded for Wall Street firms setting up their own hedge funds close 

to home. With highly paid traders, analysts and support staff, the financial services industry became a 

primary driver of the luxury real estate market. 

“Hedge funds and financial firms have gravitated here, so luxury home sales tend to track the performance 

of the financial markets and the bonuses that come with good times, and dry up during tough times in the 

markets,” says Valvano, who notes that sales at the very high-end above $10 million spiked in 2014 when 

stocks produced double-digit returns. Collapsing commodity markets and lower stock prices in 2015 and 

early 2016 cooled the feverish buying as big bonuses became more scarce. 

“Whenever you’re looking at any high-ticket items, consumer confidence comes into play,” says Valvano. 

“When people are confident about their situation, they’re going to upgrade and spend money, but if 

they’re not, they stay where they are for a year or two.”

POCKETS OF STRENGTH IN COS COB, RIVERSIDE

The Greenwich market is broken down into the four separate communities of Greenwich, Old Greenwich, 

and the waterfront areas of Cos Cob and Riverside. Buyers are finding value in Cos Cob, where average 

prices of $2.1 million are 19% below the $2.6 million for Greenwich and Old Greenwich, but 46% higher 

over the past year. Sellers held firm on price, with average selling prices as a percentage of list prices 

GREENWICH HEDGE FUND CLUSTER
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Hildene Capital
Management

Point72 Asset Management

Ellington Management Group

Lucerne Capital
Management

Viking Global Investors

Blue Harbour Group

AQR Capital Management
Lone Pine Capital

Silver Point Capital

CONT I NUED

Al contrario  Greenwich 
(Stato del Connecticut) fa 
registrare nell’ultimo anno 
un dimezzamento delle 
vendite. Londra, secondo 
le analisi, sta seguendo il 
trend delle altre grandi 
metropoli internazionali, 
con gli acquirenti che 
guardano oltre gli 
indirizzi principali delle 
città per cercare più spazio 
e più valore. 
Naturalmente, il prezzo 
non è il solo fattore 
motivante per i privati 
facoltosi. Molti di 
queste dati rafforzano la 
complessiva stabilità del 
mercato immobiliare di 
lusso. 



RE ITALY L’IMMOBILIARE
A CONVEGNO

QUANDO

8 GIUGNO 2016
Iniziamo alle ore 9:00

DOVE

BORSA ITALIANA
Palazzo Mezzanotte - Piazza Affari, 6

Segreteria organizzativa

Milano
Piazza Santa Maria Beltrade, 1 (Duomo)

+390236752546
eventi@monitorimmobiliare.it

www.reitaly.it
Se sei abbonato la tua azienda riceverà due inviti automaticamente.

Se non sei abbonato richiedi il pacchetto di sponsorizzazione per ottenere gli inviti.

IDeA FIMITsgr

AND 

MORE


