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Immobiliare: meglio 
l’investimento in titoli quotati
                                               
promettono rendimenti migliori 
rispetto all’investimento diretto. È 
la convinzione di Olivier Hertoghe, 
gestore del fondo Petercam Real 
Estate Europe Dividend di Degroof 
Petercam Am, a proposito degli 
strumenti più adatti per puntare 
sull’immobiliare.

Cominciamo dallo scenario 
generale: come vede la situazione 
del real estate nei prossimi mesi? 

“Crediamo che il mercato degli 
investimenti immobiliari rimarrà 
solido sulla scia della domanda di 
asset reali a reddito da parte delle 

istituzioni. In Europa non c’è una 
grossa crescita del settore degli 
immobili in locazione a eccezione 
di alcune situazioni specifiche come 
per esempio il residenziale tedesco 
e quello degli uffici in Svezia. 
Quindi i ricavi lordi delle società 
immobiliari europee sono in leggera 
crescita. Gli utili netti mostrano una 
crescita maggiore grazie a costi di 
finanziamento minori.  

Quali strumenti preferisce?

In primo luogo le azioni, dato che 
i titoli delle società immobiliari 
mostrano un premio al rischio 
interessante. Anche i dividendi 

Azioni e obbligazioni

Copertina
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sono buoni e il mercato immobiliare 
continuerà a crescere. Quanto alle 
obbligazioni emesse da società 
immobiliari quotate, offrono un 
profilo di rischio contenuto a 
fronte di un basso rendimento, ma 
possono essere complementari 
alle azioni e insieme offrono un 
portafoglio bilanciato.

Per quali ragioni si dovrebbe 
investire nel real estate quotato? 

In primo luogo perché il mercato 
immobiliare quotato europeo 
offre una soluzione interessante 
per gli investitori in cerca di 
rendimenti più alti della media. 
Nell’attuale contesto di mercato, 
caratterizzato da tassi di interesse 
bassi, il differenziale tra il tasso 
di rendimento implicito delle 
società immobiliari quotate e i 
rendimenti obbligazionari è oggi 
pari a circa 400 punti base, ancora 
molto attraente se consideriamo 
che i rendimenti obbligazionari 
rimarranno bassi per un periodo di 
tempo prolungato.
Inoltre va considerata la relazione 
tra tassi d’interesse e immobiliare 
quotato. Alcuni investitori temono 
che rendimenti obbligazionari in 
salita potrebbero ostacolare la 
performance dell’immobiliare 
quotato. Nel  lungo termine non 
vediamo alcuna correlazione 
significativa tra i due. Una delle 
ragioni è la protezione contro il 

rischio inflazione in un contesto 
di tassi crescenti. In un’economia 
in crescita, un maggior numero 
di uffici viene affittato e maggiori 
vendite al dettaglio comportano 
minori costi medi di affitto e offrono 
ai proprietari spazio per aumentare 
i canoni di locazione. Inoltre, 
nonostante i tassi di interesse siano 
entrati in ‘territorio inesplorato’ da 
molto tempo, i rendimenti impliciti 
dell’immobiliare quotato non sono 
lontani dalla loro media storica”.

Resta comunque il fatto che 
l’immobiliare è soggetto a 
elevata volatilità, che nelle 
attuali condizioni di mercato può 
provocare qualche batticuore.

“Il beta dell’immobiliare quotato 
rispetto a quello del mercato 
azionario complessivo è stato 
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storicamente attorno a 0,60x. Nella 
seconda metà del primo decennio 
del 2000. Con la riduzione della leva 
finanziaria nel settore, la volatilità 
si è fortemente ridotta. Per altro, 
l’immobiliare quotato europeo offre 
una buona diversificazione per 
Paesi e regioni sottostanti, ognuna 
delle quali ha il proprio quadro 
macro economico e specificità 
per sotto-settori. Le società in cui 
investiamo non sono in alcun modo 
una fotocopia dell’economia 
europea, ma sono invece legate a 
fattori economici molto locali. Con 
questo universo di investimento si 
può costruire un portafoglio che 
privilegia la combinazione più 
interessante di parametri macro e 
micro economici, in modo da dare 
agli investitori il miglior rapporto 
rischio/rendimento possibile”.

C’è poi il prossimo debutto 
dell’immobiliare tra i settori degli 
indici Gics che potrebbe favorire un 
flusso positivo di investimenti.

“Esatto. Gli indici S&P e MSCI 

hanno annunciato che il settore 
immobiliare diventerà un settore 
separato all’interno del GICS, lo 
standard globale di classificazione 
industriale. Questa decisione 
significa porre maggiore attenzione 
al settore immobiliare in quanto gli 
investitori analizzano i mercati e la 
loro asset allocation”.

Fatte tutte queste promesse di 
carattere generale, quali sono 
le aree e i titoli che preferite nel 
comparto?

“Nel residenziale tedesco 
guardiamo a Deutsche Wohnen, 
Vonovia e ADO Properties, 
mentre sul fronte uffici, a Parigi 
segnaliamo Terreïs e Foncière 
des Regions. CA Immo è una 
storia ‘deep value’ interessante.  
Tra le aree di investimento, 
nella logistica preferiamo WDP, 
Montea e VIB Vermoegen, nei 
centri commerciali Mercialys. 
In Svezia segnalo Castellum 
e Balder mentre se si guarda 
oltremanica, ogni valutazione non 
può non prescindere dall’esito 
del referendum. In un Regno Unito 
senza Brexit, British Land, Derwent 
London e Workspace sono i nostri 
preferiti. 
E poi:, Empiric Student Property 
nel residenziale studentesco, 
Altarea nel settore dello sviluppo 
immobiliare e infine Coima Res nel 
terziario direzionale italiano”. 

“Le società in cui 
investiamo non sono una 
fotocopia dell’economia 
europea, ma sono 
invece legate a fattori 
economici molto locali”
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Le spese per costruzioni negli Usa ad 
aprile, in base ai dati destagionalizzati, sono 
scese dell’1,8% a livello mensile, deludendo 
nettamente le attese del consenso (+0,5% m/m). 
Lo ha reso noto il Dipartimento del Commercio 
Usa, aggiungendo però che il dato di marzo è 
stato rivisto sensibilmente al rialzo dal +0,3% al 
+1,5% m/m.
Male anche l’indice che misura il volume delle 
richieste di mutui, che il 27 maggio si è attestato 
a 476,1 punti, in calo del 4,1% rispetto alla 
settimana precedente (496,5 punti). 
Lo rende noto la Mortgage Bankers Association. 
Eppure, il mercato immobiliare a New York si 
prepara ad un nuovo record. 
È stato infatti stabilito a 250 milioni di dollari il 
prezzo di vendita di un appartamento in un 
condominio che sarà costruito vicino Central 
Park. 
Si tratta di una dimora da quattro piani con 16 
camere da letto, 17 bagni, un’enorme terrazza 
e cinque balconi. 
Il nuovo condominio sarà all’interno di un 
grattacielo di 70 piani al civico 220 di Central 
Park South. Secondo le stime l’affitto mensile 
medio sarà di 45 mila dollari mentre le tasse 
annuali ammonteranno a 675 mila dollari. 
Secondo gli esperti, nonostante i prezzi 
esorbitanti, non dovrebbero esserci problemi a 
trovare acquirenti o inquilini.

Segnali 
contrastanti 
dall’immobiliare 

Usa

Il punto dall’estero
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Il punto dall’estero

Si parla ormai da tempo di un rischio 
bolla immobiliare nel Regno Unito, 
determinato dalla crescita senza freni 
dei prezzi negli ultimi anni. A quanto 
pare però ora la situazione appare 
vicina ad una svolta. A segnalarlo è 
un’indagine condotta dalla Royal 
Institution of Chartered Surveyors citata 
dal Financial Times, in base alla quale 
nel mercato immobiliare britannico 
si registrerebbe una frenata della 
domanda per via dei prezzi sempre 
più insostenibili. Dal sondaggio emerge 
inoltre che il numero degli intervistati 
che si aspetta un ulteriore aumento dei 
prezzi nel prossimo anno si è ridotto in 
maniera significativa. Il che sarebbe 
un chiaro indizio che gli operatori del 

settore non credono che la frenata 
attuale sia un fenomeno di breve 
durata. A conferma dello stato di stallo 
in cui versa il mercato, le approvazioni 
di ipoteca in tutto il paese è sceso 8,6% 
ad aprile.
Va ricordato che il prezzo medio di 
una casa in Gran Bretagna è pari 
a 292 mila sterline (384 mila euro), 
secondo l’Ufficio per le statistiche 
nazionali. Ancora più alta la media dei 
prezzi degli immobili a Londra, che si 
attesta intorno a 552 mila sterline (725 
mila euro). Negli ultimi quattro anni, 
secondo il catasto inglese, i prezzi degli 
immobili sono saliti del 54% a Londra, 
mentre i prezzi in tutta la Gran Bretagna 
sono aumentati del 20%.

Rischio bolla per Sua Maestà?
UK

384.000 €
Il prezzo medio di un’abitazione in Gran 
Bretagna

725.000 €
Il costo medio di una casa a Londra
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A seguire, il calendario aggiornato di 
RE ITALY
REAL ESTATE CONVENTION DAY 2016 
Evento solo su invito
Mercoledì 8 Giugno 2016 - Borsa Italiana Milano
 
AGENDA DEL GIORNO 8 GIUGNO

8:30 - Apertura e Ritiro Badge

9:00 - 13:00 
Apertura Convegni Istituzionali

Saluti e apertura lavori
Maurizio Cannone, Fondatore RE Italy
Introduzione:
Aldo Mazzocco, Presidente Assoimmobiliare
Interventi parlamentari/governativi/istituzionali (in 
attesa di conferma*):
Sen. Vincenzo Gibiino, Presidente 
dell’Osservatorio Parlamentare sul Mercato 
Immobiliare - OPMI Senatrice Maria Spilabotte, 
Vice Presidente CL Senato e Segretario OPMI
Stefano Scalera, consigliere Ministro MEF
Andrea Napoletano, consigliere Ministro MISE
Alessandro Cattaneo, Presidente Fondazione 
Patrimonio Comune – Sistema ANCI

On. Carlo Calenda, Ministro MISE*
Sen. Riccardo Nencini, Vice Ministro MIT*
Enrico Zanetti, Vice Ministro MEF*
Paolo Baretta Sottosegretario MEF*
  
10:00 - 12:00
La parola agli operatori del settore sulle politiche 
industriali e confronto con investitori italiani e 
esteri su NPL con sottostante immobiliare

Relatori: Claudio De Albertis, Presidente Ance
Paolo Righi, Presidente Nazionale Fiaip
Santino Taverna, Presidente Nazionale Fimaa
Paolo Bellini, Presidente Anama
Silvia Rovere CD Assoimmobiliare
Davide Albertini Petroni, Presidente Delegazione 
Assoimmobiliare Milano
Marco Dettori, Presidente Assimpredil Ance 
Milano
Emanuele Caniggia, Amministratore delegato 
Idea Fimit
Roberto Busso, Amministratore Delegato Gabetti
Enzo Albanese, Presidente Sigest
Giovanni Cerrone, Direttore Generale Sorgente 
SGR
Claudio Albertini , Amministratore Delegato IGD
Giovanni Maria Paviera, Amministratore 

RE Italy: il programma

Le news dall’Italia
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Delegato, Cassa Depositi e Prestiti Immobiliare
Marco Sangiorgio, Direttore Generale, Cassa 
Depositi e Prestiti SGR
Elisabetta Spitz, Amministratore Delegato, Invimit 
SgrModera:
Paolo Crisafi, Advisory board master Luiss in Lobby 
e Relazioni Istituzionali, esponente dell’industria 
immobiliare

Sandro Campora - CBRE Global Investors
Francesco Colasanti – Fortress
Riccardo Dallolio - H.I.G. Europe Capital 
International Advisors LLP
Stefano Focaccia - BNL Federico Oliva - York 
Capital Management
Modera:
Roberto Brustia - CBA Studio Legale e Tributario
 
12:00 – 13:00
Gestione dei crediti problematici con sottostante 
garanzia immobiliare

Relatori:
Massimo Lucchini, Head of Large Corporation 
Restructuring, Unicredit
Ugo Debernardi, AD per Investimenti Immobiliari - 
FININT SGR
Carlo Stocchetti DG, Re.O.Co. Intesa Sanpaolo
Riccardo Serrini, Direttore Generale Prelios Spa e 
Amministratore Delegato di Prelios Credit Servicin
Andrea Cornetti, CIO, Prelios SGR
Giovanni Maria Benucci Presidente 
Comitato Normativo Finanza Immobiliare, di 
Assoimmobiliare/AD, Fabrica Immobiliare SGR 
S.p.A.
Claudio Battistella, Bper, Vice Direttore Generale 
e Responsabile Area Crediti di Gruppo
Modera:
Avvocato Federico Sutti, responsabile Dentons 
Italia
 

13:00 – 14:30 
Business Lunch Meeting per tutti i partecipanti a 
cura dell’organizzazione

13:00 - 14:15
Sustainable Real Estate: Nuovo Approccio per la 
protezione degli investimenti
(Speech lunch, riservato, solo su invito)

Saluti istituzionali: Emanuele Bellani, Reaas
Relatori:
Katharina Lütkehermöller, Rappresentante delle 
Nazioni Unite Unep Investment Commission
Carlo Petagna, Direttore Generale Real Estate 
DoBank
Daniele Levi Formiggini, Rics Guido Belardi, 
Assoimmobiliare
Modera:
Federico Vanetti, Dentons
 
13:30 – 14:45 
Adunanza Assoimmobiliare
(Light lunch, riservato, solo su invito)
 
14:30 – 15:30 Sala gialla
Investimenti esteri in Italia: le opportunità e le 
strategie
Relatori:
Justin Sulger, AnaCap Financial Partners
Valeria Falcone, Cornerstone
Mario Abbadessa, Hines Europa
Ivano Ilardo, BNP Paribas
Massimo Caputi, Amministratore Delegato Feidos
Modera:
Francesco Assegnati, CBA Studio Legale e 
Tributario

14:30 - 15:30 Sala Blu
The Italian Market from an International 
Perspective

Relatori:
Kirkor Ajderhanyan, FIABCI World President
Isidro Beccar Varela, Reology Holdings Group 
Vice President Global Develpment
Brian Kean, Director of Communication and 
International Relations, Ulmart
Reiner Lux, VDP Research Managing Director
Sol N. Bukingolts, Sia Serviko President
Alistair Subba Row, Farebrother/CORFAC 
International Senior Partner
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Hans-Ulrich Berendes, Berendes & Partner/Corfac 
international Managing Director
Ulrich Demetz, Director Develpment at Motel One
Leon Goldwater, Crowded-RE Partner
Ian Keith, DUAL Asset Underwriting Managing 
Director
Modera:
Antonio Campagnoli, Presidente Fiabci Italia

15:00 - 16:00 Area Scavi
Hotel & Retail: Mercato italiano, i segnali del 
nuovo new normal

Relatori:
Giorgio Bianchi, Amministratore R&D Hospitality
Aldo Cingolani, CEO Bertone Design
Luca De Ambrosis Ortigara, CEO DEA Real Estate 
Advisors
Marco Malacrida, Amministratore Unico RES 
Hospitality Business Developers
Pietro Malaspina, Senior Advisor Praga Service - 
Aedes SIIQ Group
Palmiro Noschese, Area Director Italy Meliá Hotels 
International
Davide Padoa, CEO Design International Giorgio 
Palmucci, Presidente AICA
Magda Antonioli, Direttore Master in Economia 
del Turismo , Università Bocconi
Fabio Bandirali, Think tank Hospitality, Sport, Salute 
e Sostenibilità nel RE
Modera:
Paola Lunghini, giornalista
 
15:45 - 16:45 Sala Gialla
La logistica efficiente: casi di successo realizzati 
da imprenditori innovativi

Relatori:
Armando Bizzotto, Unifreddo – STI Internazionale 
(Aia, Coca Cola) – Socio
Michele Vona, Tavolo Innovazione 
Assoimmobiliare – MV&Partners
Andrea Saturnini, Fedagro (Centro Intermodale 
Verona) – Presidente
Rolando Toto Brocchi, CRAI – Responsabile IT & 
Logistica
Jean Fleury Garel, Vailog – Market Director
Marco Clerici, World Capital Real Estate – 
Managing Director
Daniele Di Anselmo, Alba Leasing - Responsabile 

Efficienza per la Competitività
Modera:
Enrico Rainero, Fondatore BYinnovation
 
16:00 - 17:15 Valutazioni e modelli internazionali 
globali: Rics/Assoimmobiliare con le istituzioni per 
la ripresa del Paese

Introduzione a cura di Marzia Morena, Presidente 
Rics Italia Socio per le attività Istituzionali di 
Assoimmobiliare
Gianni Guerrieri, OMI - Agenzia delle Entrate
Mirko Annibali, Presidente Comitato Normativo 
Finanza Immobiliare Assoimmobiliare- 
Responsabile Legale Social Housing e Fiscalità 
Fondi, CDP Sgr
Relatori:
Luca D’Antrassi, IDeA FIMIT sgr, Responsabile 
Funzione Valutazione
Piercarlo Rolando, Vice Presidente Delegazione 
Assoimmobiliare BAIT – Prelios
Orfeo Borgato, Head of Valuation, Bnp Paribas 
Real Estate Investment Management Italy S.G.R. 
S.p.A.
Luca Villani, Regional Director Head of Valuation 
Advisory & Professional Services - Jones Lang 
LaSalle S.p.A.
Mauro Corrada Direttore Generale presso Sparim 
S.p.A. - Gruppo Cassa di Risparmio di Bolzano 
S.p.A. - Sparkasse AG
Silvia Cappelli, Vice-Presidente Assovib
Sandro Ghirardini, Segretario Generale 
e-Valuation
Modera:
Paola Ricciardi, Managing Director Reag Spa, 
Duff & Phelps
Le proposte dell’industria immobiliare 
alle istituzioni a cura di Paolo Crisafi - DG 
Assoimmobiliare
 
17:15
Conclusioni dei presidenti del comitato scientifico 
e d’indirizzo RE Italy

Maurizio Cannone, fondatore
Roberto Busso 
Marzia Morena
Roberto Munno, probiviro
 
17:30 - Premiazione - Cocktail
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Sono aperte le iscrizioni per il corso 
biennale post-diploma di store 
manager, la prima edizione partirà a 
ottobre 2016 all’interno del progetto 
Scalo Milano.
L’innovativo “City Style”, aprirà a 
Locate Triulzi a ottobre per iniziativa 
delle due importanti realtà, il Gruppo 
Lonati e Promos. Destinato a diventare 
un punto di riferimento per lo shopping 
a Milano, Scalo Milano offrirà il 
meglio dei tre mondi commerciali più 
rappresentativi del Made in Italy: la 
moda, il design e l’enogastronomia 
di alto livello; a regime ospiterà 300 

negozi e botteghe su una superficie 
commerciale lorda di 60.000 mq.

Specializzarsi in store management

Le news dall’Italia

Resta dinamico il mercato dei fondi immobiliari italiani. Gsf Eagle Opportunity 
(società con sede a Lussemburgo controllata indirettamente da York Capital 
Management Global Advisors) ha messo gli occhi su Delta Immobiliare, fondo 
comune di investimento immobiliare di tipo chiuso, istituito e gestito da IDeA FimiT 
società di gestione del risparmio. L’Opa è amichevole e non ostile e nemmeno 
estesa alle azioni detenute dalla società di gestione del risparmio guidata da 
Emanuele Caniggia. L’offerta ha infatti ad oggetto al massimo il 60% delle quote 
emesse dal fondo a un prezzo di 54 euro per azione. L’offerta ha ad oggetto un 
numero massimo di quote del fondo pari 1.263.194. La cifra è a premio rispetto 
ai valori Borsa (+32,5% sulla media dei prezzi degli ultimi 12 mesi), ma a sconto sul 
Nav del 41,1%.  Alla conclusione dell’offerta per ogni quota portata in adesione, 
i lussemburghesi riconosceranno, oltre al corrispettivo base, un bonus aggiuntivo 
variabile calcolato sull’earn-out ovvero la variazione percentuale del valore 
azionario al di sopra dei 75 euro.

Nuova Opa sui fondi

Clicca qui per approfondire la notizia

http://www.monitorimmobiliare.it/a-scalo-milano-parte-il-corso-per-store-manager_20165301727
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Le news dall’Italia

Ad oggi ci sono 590 milioni di mq in vendita 
in Europa. Tuttavia il flusso di digitalizzazione 
porterà entro il 2030 a un calo del 10% degli spazi 
commerciali. È questa la previsione di Catella 
Ab, nel Tracker del mercato di giugno 2016. “È 
innegabile che la digitalizzazione e demografici 
cambiamenti trasformeranno i modelli di domanda 
e di conseguenza una riduzione della superficie 
coperta di vendita al dettaglio totale. Mentre la 
situazione è ancora poco chiara, la diffusione della 
tecnologia della realtà aumentata permetterà ai 
retailer di usare pareti video interattive e dispositivi 
collegati a trasformare le zone pedonali dei centri 
storici in grandi spazi per la comunicazione e, per 
estensione, in spazi di vendita, dando ai rivenditori 
l’opportunità per avvicinare i clienti in modo 
individualizzato”, afferma Thomas Beyerle, capo 
del gruppo di ricerca a Catella.

Allarme sul commerciale

L’emergenza abitativa in Italia “continua ad avere 
dimensioni preoccupanti per la tenuta sociale del 
Paese”, la morosità “è la principale causa, pari al 
90%, dei provvedimenti di sfratto emessi”, segno 
del “crollo dei redditi, e aumentano le richieste di 
esecuzione”. 
Il quadro emerge da uno studio dell’Ufficio Politiche 
abitative della Cgil nazionale e del Sunia, diffuso 
a pochi giorni dalle comunicazioni del ministero 
dell’Interno sulle procedure di sfratto relative 
all’anno 2015.

Emergenza abitativa 
a livelli critici
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Cushman & Wakefield 
mette a segno il colpo

Il Deal della settimana

    ushman & Wakefield ha 
acquistato Cogest Retail, società 
attiva nella gestione e locazione 
di immobili a destinazione retail, 
con un portafoglio di 51 centri 
commerciali e retail parks ed oltre 
1,5 milioni di metri quadri di spazi in 
gestione.
 L’acquisizione avrà un immediato 
effetto positivo sul business di 
C&W nell’area del Sud Europa. 
L’aggiunta di 150 professionisti 
raddoppia la dimensione della 
società in Italia e conferma 
la possibilità di offrire ai propri 
clienti il miglior profilo di servizi 
di consulenza immobiliare. 
Cogest Retail sarà integrata 
nel business Asset Services di 
Cushman & Wakefield dell’area 
Emea, rafforzando in modo 

complementare una piattaforma 
che già vanta una significativa 
presenza nel settore direzionale 
e della logistica. A seguito 
dell’acquisizione, Cushman & 
Wakefield avrà in gestione oltre 
3 milioni di metri quadri distribuiti 
sul territorio nazionale. Joachim 
Sandberg, amministratore delegato 
Italia e responsabile dell’area 
del Sud Europa di Cushman & 
Wakefield, ha sottolineato che 
“l’acquisizione rappresenta 
un momento particolarmente 
significativo per il nostro business in 
Italia. Il nostro business”, ha quindi 
precisato è guidato in primo luogo 
dalle nostre persone ed è pertanto 
con grande piacere che accolgo 
l’ingresso di 150 nuovi professionisti 
nel team globale”.

C
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ENGEL & VÖLKERS 

Via Larga, 15
20122 Milan

Tel. 39-02-5849961

www.engelvoelkers.com/italia

Engel & Völkers conferma 

anche quest’anno la sua 

leadership internazionale nel 

segmento Real Estate Premium. 

Esponenziale e costante è la 

crescita del network in Italia, 

grazie all’elevato standard della 

consulenza e dei servizi offerti e 

al pregio degli asset immobiliari 

intermediati. A testimoniarlo 

sono i risultati del Gruppo 

che nel 2014 ha aumentato 

i ricavi da commissioni del 

10,1% a 300,3 milioni di euro 

(2013: 272,9 milioni di Euro). 

La Società ha così segnato un 

nuovo record: il più elevato 

livello di fatturato nei suoi oltre 

38 anni di storia. Il modello 

di business internazionale e 

dinamico, l’attenzione verso 

le più innovative soluzioni di 

marketing, hanno contribuito 

alla diffusione del Brand e alla 

crescita del network anche 

in Italia, in tempi rapidissimi. 

Nel corso dello scorso anno 

sono stati siglati 17 contratti 

per l’apertura di nuovi negozi 

con un incremento del 29,5% 

rispetto all’anno precedente. 

Ad oggi Engel & Völkers Italia 

conta un totale di 46 contratti 

con 30 shop operativi e una 

presenza in diversi capoluoghi di 

provincia e località di vacanza. 

Per dare vita al progetto di 

Market Center, format che copre 

il mercato dell’intera città di 

This year too, Engel & Völkers 

confirms its international 

leadership in the Premium Real 

Estate segment. The network’s 

development in Italy is persistent 

and constant, thanks to the 

high level of consultancy and 

services offered and the prestige 

of the properties in portfolio. The 

Group’s 2014 results prove it: 

revenues from commissions have 

risen by 10.1% to 300.3 million 

euro (2013: 272.9 million euro). 

Thus, the company has marked a 

new record: the highest turnover 

in its more than 38 year-long life. 

The international and dynamic 

business model and attention 

towards the most innovative 

marketing solutions have 

contributed to broadening the 

brand’s network and developing 

the organization in Italy too, 

in a very short time. During 

last year, 17 contracts for the 

opening of new shops have been 

signed, with a 29.5% increase 

compared to the previous year.  

Today, Engel & Völkers Italia 

counts for a total of 46 contracts 

with 30 operational shops and 

a presence in several main 

cities and holiday resorts. In 

order to give life to the Market 

Center project, format which 

covers the market of the entire 

city of Rome, the Group has 

directly invested 3.5 million 

euro. In 2015, besides from the 

inauguration of new shops in 

Monza and Ragusa, the Group 

expects a further development: 

openings in exclusive and 

important Italian cities such as 

Bologna, Turin, Genoa, Padua, 

Verona and Naples.

Engel & Völkers operates in a 

market segment that keeps its 

values stable and continues 

to offer important business 

opportunities, also increased 

by the renewed interest of 

foreign buyers in our country’s 

prestigious properties. 

“Ours is de facto and truly 

the only high-end real estate 

network in Italy. With a presence 

in 39 countries worldwide, 

Engel & Völkers stands out for 

the high level of service and 

managed assets and the marked 

international approach to the 

luxury real estate brokerage 

Alberto Cogliati
Engel & Völkers

Engel & Völkers: an 

ever-growing value brand

Engel & Völkers: un brand di valore in 

crescita costante
Roma, il Gruppo ha investito 

direttamente 3,5 milioni di Euro. 

Nel 2015, oltre all’avvenuta 

inaugurazione dei nuovi Shop 

a Monza e Ragusa, il Gruppo 

prevede una crescita ulteriore: 

l’apertura in località esclusive 

e importanti città italiane, 

quali Bologna, Torino, Genova, 

Padova, Verona e Napoli. Engel 

& Völkers opera in un segmento 

di mercato che mantenendo 

stabili i propri valori continua 

ad offrire importanti opportunità 

di business, accresciute peraltro 

dal rinnovato interesse degli 

acquirenti esteri verso gli 

immobili di pregio del nostro 

Paese. “Il nostro è di fatto 

l’unico network immobiliare 

di fascia alta in Italia. Con una 

presenza in 39 Paesi del mondo, 

Engel & Völkers si distingue per 

l’elevato standing del servizio e 

degli asset gestiti e l’approccio 

marcatamente internazionale al 

mercato dell’intermediazione di 

lusso” - afferma Alberto Cogliati 

(Group Sales Manager di  Engel 

& Völkers Italia). 
“Engel & Völkers propone 

un modello di franchising 

esclusivo dall’elevato ritorno 

d’investimento. Si rivolge a figure 

imprenditoriali e manageriali 

riconosciute per il background 

nell’organizzazione, gestione 

e sviluppo d’impresa, oltre che 

ai professionisti provenienti 

dal segmento immobiliare ”, 

aggiunge Cogliati.

Il progetto di crescita globale 

prevede altresì un’importante 

campagna di recruiting di 

consulenti di vendita qualificati. 

Si stima l’assunzione di 2.000 

nuovi professionisti entro la fine 

dell’anno; è in corso la ricerca 

di oltre 500 agenti che possano 

dare linfa allo sviluppo degli 

shop sul territorio.

market” – says Alberto Cogliati 

(Group Sales Manager of  Engel 

& Völkers Italia). 
“Engel & Völkers proposes an 

exclusive franchising model 

featuring a high level of return 

on investment. It is addressed 

to entrepreneurs and managers 

acknowledged for their 

background in the business 

organisation, management 

and development and to 

professionals from the real estate 

segment”, adds Cogliati.

The global development 

project also expects an 

important recruiting campaign 

of qualified sales consultants. 

The employment of 2,000 new 

professionals is estimated by the 

end of the year. Research of over 

500 agents who may give spur to 

the development of the shops on 

the territory is also ongoing.
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SORGENTE GROUP

Via del Tritone, 132 

00187 Rome

Tel. +39-06-58332919 

www.sorgentegroup.it

Sorgente REM è la società di 

Sorgente Group che da oltre 

dieci anni offre servizi di 

gestione tecnico-amministrativa 

e di valorizzazione di patrimoni 

sia sugli immobili del Gruppo 

(logica “captive”), sia per il 

mercato esterno. Il fatturato 

complessivo del 2014 è di 

oltre 10 milioni di euro, per 

servizi prestati ai patrimoni 

immobiliari in gestione dal 

valore complessivo superiore 

ai 2 miliardi di euro. I servizi 

offerti dalla società, che conta 

su uno staff di oltre 200 risorse, 

vanno dall’asset, property, 

facility e project management 

alla consulenza specialistica 

(due diligence, ricerche e 

studi di fattibilità, consulenza 

urbanistica) fino ad arrivare alla 

consulenza nelle transazioni 

immobiliari. Rientra nel novero 

anche l’intermediazione 

immobiliare, attraverso la società 

di agency controllata Tiberia.

Il patrimonio in gestione si 

articola in oltre 165 immobili 

dislocati in tutta Italia e 5 

progetti di sviluppo su Roma 

e Milano. Gli immobili, a 

prevalente destinazione 

Sorgente REM: Real Estate Services for 

Optimal Portfolio Management

Sorgente REM is a Sorgente 

Group company with over ten 

years’ experience in offering 

technical/administrative 

management services and asset 

maximization both for Group 

properties (“captive”) and on the 

external market. Overall turnover 

in 2014 exceeded €10 million 

for services rendered on real 

estate assets under management 

worth a total of more than €2 

billion. The company’s 200+ 

staff provide services that range 

from asset, property, facility and 

project management to specialist 

consulting (due diligence, 

research, feasibility studies and 

urban planning consultancy) all 

the way through to real estate 

transaction-related advice. 

The firm also offers property 

brokerage through its subsidiary 

agency company Tiberia.

The company has more than 

165 property assets under 

management across Italy, and 

five development projects in 

Rome and Milan. 

Predominantly of commercial 

and managerial use, these 

properties cover a surface area 

of more than 600,000 m² and 

generate over €80 million in 

annual rent. Development 

projects cover a total potential 

construction area of some 

300,000 m², of which 80,000 

m² in Rome and 220,000 

m² in Milan. Sorgente REM 

offers management services 

for renewables at some 20 

installations that generate 20 

MW of power. 

The company also supplies 

specialist consulting services 

and direct management to the 

hotel industry: specifically, 

the company works on the 

Hotel Bellevue Suites & Spa in 

Cortina d’Ampezzo, two French 

chateaux, the castles of Codignat 

and Mirambeau. 

The company also offers services 

to manage, optimize, refurbish 

and restore historic buildings. 

The company’s portfolio of assets 

under management includes 

unique sites of the calibre of 

the Galleria Alberto Sordi, 

Rinascente in Monza and Rome, 

the Piazza Cordusio building in 

Milan, and Palazzo Tritone in 

Sorgente REM: servizi immobiliari per gestire 

al meglio i portafogli
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Aldo Mazzocco

Chairman Assoimmobiliare

Sul finire del 2014 sono 

state introdotte significative 

innovazioni in materia di Fondi 

immobiliari e di Siiq, oltre 

all’introduzione delle Sicaf a 

seguito del recepimento della 

direttiva europea AIFMD.

Grazie a queste innovazioni, 

in gran parte contemplate dal 

“Decreto Competitività” e 

dal Decreto “Sblocca Italia”, 

il mercato immobiliare 

italiano dispone attualmente, 

e finalmente, di un apparato 

normativo e fiscale tra i più 

moderni e flessibili a livello 

europeo. Potendo scegliere tra 

Fondi Immobiliari, Siiq e Sicaf, 

oltre che società ordinarie, il 

mercato può ora attrarre in modo 

efficiente e competitivo le risorse 

di capitale e di debito necessarie 

Modern and efficient 

vehicles for supporting real 

estate developments and 

urban transformations

Toward the end of 2014, some 

significant innovations were 

introduced in the field of real 

estate funds and REIT, in addition 

to the introduction of  SICAFs 

following the transposition of the 

European AIFMD Directive.

Thanks to these innovations, for 

the most part contemplated in 

the “Competitiveness Decree” 

and the “Sblocca Italia” Decree, 

the Italian real estate market 

can currently and finally avail 

itself of a regulatory and fiscal 

structure that is among the 

most modern and flexible at the 

European level. 

Being able to choose from 

among Real Estate Funds, REIT 

and SICAF, in addition to regular 

companies, the market can 

now attract in an efficient and 

competitive manner the credit 

and debit resources that are 

necessary to relaunch the sector 

after six long years of decline.

The availability of a wide range 

of investment vehicles not only 

fiscally competitive but mostly 

comparable with those of the 

top European markets, facilitates 

the flow of foreign capital and 

simplifies the financing of 

investments with other European 

financial institutions. 

The disincentive effects of the 

“peculiarities”characterising 

our civil and fiscal systems have 

been often underestimated as 

they applied to the capital and 

debit markets which are now 

completely globalised and are 

no longer willing to operate 

Veicoli moderni ed efficienti per 

sostenere gli sviluppi immobiliari e le 

trasformazioni urbane

per far ripartire il settore dopo 

sei lunghi anni di contrazione.

La disponibilità di una ampia 

gamma di veicoli di investimento 

non solo fiscalmente competitivi, 

ma soprattutto confrontabili 

con quelli dei migliori mercati 

europei, rende più facile 

l’afflusso di capitali esteri e più 

semplice il finanziamento degli 

investimenti presso le istituzioni 

finanziarie europee. 

Si è sottovalutato spesso quanto 

siano stati disincentivanti 

le “singolarità” che 

caratterizzavano il nostro 

ordinamento civile e fiscale 

per i mercati dei capitali e del 

debito ormai completamente 

globalizzati e non più disponibili 

ad operare in nicchie di cui 

mal percepiscono i rischi e le 

potenzialità.

L’apertura senza riserve agli 

standard internazionali per 

i regimi fiscali dei veicoli di 

investimento immobiliare è 

un chiaro segnale, rivolto agli 

investitori esteri, della volontà 

del nostro Paese di colmare 

l’ingiustificato divario che ci 

separa ancora oggi da molti Paesi 

- per citarne alcuni, Francia, 

Inghilterra, Germania (e persino 

Spagna) - in termini di attrazione 

di investimenti immobiliari.

Assoimmobiliare, l’Associazione 

della finanza immobiliare e 

dei servizi immobiliari, si è 

battuta con energia ed ancora 

lavora con solerzia per aprire il 

nostro mercato agli Operatori 

internazionali istituzionali 

(anche italiani). E’ ora urgente 

che il mercato si riorganizzi sul 

versante dell’offerta, dando vita 

ad una nuova generazione di 

veicoli moderni ed efficienti, 

capaci di affrontare la 

componente ancora trascurata 

del mercato, e cioè quella 

che comprende gli sviluppi 

immobiliari e le trasformazioni 

urbane.

in niches where they perceive 

there to be negative risks and 

potentialities.

The alignment, without 

reservations, to the international 

standards applicable to the fiscal 

system of real estate investment 

vehicles is a clear signal, 

addressed to foreign investors, 

of the intent of our Country to 

fill up the unjustified gap that, 

still now, separates us from many 

other countries, such as France, 

England and Germany (and even 

Spain), just to mention a few, 

in terms of attracting real estate 

investments.

Assoimmobiliare, the Association 

of real estate finances and 

services has fought very hard 

and still fights in order to open 

our market to international 

institutional operators (including 

Italian). It is now urgent that 

the market reorganises itself on 

the supply side,  giving new life 

to a generation of modern and 

efficient vehicles, capable of 

addressing the still neglected 

component of the market, i.e. 

the one involving real estate 

developments and urban 

transformations.

Le opinioni degli esperti 
del settore immobiliare

YEARBOOK OF
ITALIAN REAL ESTATE
FUNDS, SIIQ, COMPANIES AND LAW FIRMS
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Gianni, Origoni, Grippo, Cappelli & Partners

Number of lawyers in Italy  338

Managing partner  Tomaso Cenci

Real Estate partner Domenico Tulli

GIANNI, ORIGONI, GRIPPO, CAPPELLI & 

PARTNERS

Via delle Quattro Fontane, 20 

00184 Rome
Tel.+39-06-478751 
Fax +39-06-4871101 
www.gop.it
Piazza Belgioioso, 2  
20121 Milan
Tel: +39-02-763741 
Fax: +39-02-76009628

Via Massimo D’Azeglio, 25  

40123 Bologne
Tel: +39-051-6443611 

Fax: +39 051 271669
Piazza Eremitani, 18 
35121 Padua
Tel: +39-049-6994411 

Fax: +39-049-660341
Corso Vittorio Emanuele II, 83 

10128 Torino 
Tel: +39-011-5660277
Fax: +39-011-5185932

Abu Dhabi
Penthouse 2102 - Sheikha Fatima Building - 

Corner of 7th St. and 32nd St.  

P.O.Box 42790 - Abu Dhabi

Tel: +971-2-8153333
Fax: +971-2-6796664
184, Avenue Molière  
B-1050 Bruxelles 
Tel: +32-2-3401550
Fax: +32-2-3401559
6-8 Tokenhouse Yard  
EC2R 7AS London 
Tel: +44-20-73971700
Fax: +44-20-73971701

Rockefeller Center 75 Rockefeller Plaza - 18th 

Floor, NY 10020 
Tel: +1-212-9579600
Fax: +1-212-9579608

Scarselli e Associati Studio Legale e Tributario

Number of lawyers in Italy  10

Managing partner  Alessandro Scarselli

Real Estate partners Alessandro Scarselli

Maurizio Cirelli

SCARSELLI E ASSOCIATI 

STUDIO LEGALE E TRIBUTARIO    

 
Via degli Astalli, 19 
00186 Rome
Tel. +39-06-42821008 

Fax  +39-06-47886700

Piazza Velasca, 6
20122 Milan
www.studiolegalescarselli.it

JONES DAY 
  
Via Turati, 16/18
20121 Milan
Tel. +39-02-76454001   

www.jonesday.com/

Jones Day 

Number of lawyers in Italy  30

Managing partner  Marco Lombardi

Real Estate partner Matteo Troni

NCTM STUDIO LEGALE ASSOCIATO

    

via Agnello 12 
20121 Milan
Tel. +39-02-725511 
Fax +39-02-72551501
www.nctm.it, www.ntcm.eu

NTCM Studio Legale Associato 

Number of lawyers in Italy  250

Managing partner  Paolo Montironi

Real Estate partner Luigi Croce

Studio Legale Associato con Simmons & Simmons LLP

Number of lawyers in Italy 90

Managing partner  Michele Citarella

Real Estate partner Romeo Battigaglia

STUDIO LEGALE ASSOCIATO CON SIMMONS & 

SIMMONS LLP
      

Corso Vittorio Emanuele II, 1 

20122 Milan
Tel +39-02-725051 
Via di San Basilio 72 
00187 Rome
Fax +39-06-809551    

www.simmons-simmons.com

LEGANCE STUDIO LEGALE ASSOCIATO   

   
Via Dante 7  
20123 Milan
Tel: +39-02-8963071 
Fax: +39-02-896307810

Via XX Settembre 5  
00187 Rome
Tel: +39-06-9318271  

Fax: +39-06-931827403

www.legance.it

Legance Studio Legale Associato

Number of lawyers in Italy  170

Managing Partner  Giovanni Nardulli

Real Estate partner           Gabriele Capecchi

GIANCOLA BIANCHI RAVEGLIA 

STUDIO LEGALE

Via San Barnaba, 39
20122, Milan
Tel. +39-02-55199512 

Fax +39-02-55196590
Via Odescalchi, 30
22100, Como
Tel +39-031-271767 
Fax +39-031-268549
www.gbrlex.it

Giancola Bianchi Raveglia Studio Legale

Number of lawyers in Italy  6

Managing partner  Biagio Giancola

Real Estate partner Filippo Giancola

LOMBARDI MOLINARI E ASSOCIATI   

  
via Andegari 4/a 
20121 Milan
Tel. +39-02-896221 
Fax +39-02-89622333 

www.lmlaw.it

Lombardi Molinari e associati

Number of lawyers in Italy  80

Managing partner  Giuseppe Lombardi 

Real Estate partner Ugo Molinari

LS LexJus Sinacta

Number of lawyers in Italy  180

Managing partner  Gianluca Santilli             

Partner di riferimento Real Estate Gianluca Santilli             

LS LEXJUS SINACTA
 
via Panama 52, 
00197, Rome
Tel. +39-06 8419669 
Fax +39-06-8419664
www.lslex.com

STUDIO LEGALE ENNIO MAGRÌ & ASSOCIATI

via Manfredo Camperio, 9

Milan
Tel. +39-02-30322590
E-mail magri.milano@studiomagri.com

via Giosuè Carducci, 19

Naples
Tel. +39-081-416955
E-mail magri.napoli@studiomagri.com

via Guido D’Arezzo, 18

Rome
Tel. +39-06-85356974 

E-mail magri.roma@studiomagri.com

www.studiomagri.com

Ennio Magrì & Associati 

Number of lawyers in Italy  25

Turnover mln euro 
5

Managing partner  Fabrizio Magrì

Real Estate partner Fabrizio Magrì

R
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Scenari Immobiliari Srl
Employees  

 23
Business Ricerca, Valutazione, Consulenza, Esperti Indipendenti 

di Fondi Immobiliari, banca datiFoundation year 1990Branches  Milan, Rome, 
Top management   President  Mario Breglia

Gruppo Tecnocasa
Tecnocasa Franchising SpA (divisione residenziale + divisione immobili industriali e commerciali)
Tecnorete Franchising Srl (divisione residenziale + divisione immobili industriali e commerciali)
Kiron Partner SpA (mediazione creditizia)
Employees 92 dipendenti nella sede Nazionale Franchisor

Affiliati e Collaboratori delle reti 12mila circa (nel mondo)Business Intermediazione immobiliare (Tecnocasa, Tecnorete)
Mediazione creditizia (Kìron, Epicas)Foundation year 1986 di Tecnocasa FranchisingBranches  Intermediazione Immobiliare:

Tecnocasa e Tecnorete
Mediazione Creditizia:

Kiron ed EpicasTurnover (mln euro) Fatturato Consolidato 
Tecnocasa Holding 2012 Euro 124.791.591

Valore Produzione
Tecnocasa Holding 2012 Euro 113.370.396

Geographical distribution Italia, Repubblica di San Marino, Spagna, Ungheria, Messico, Polonia, Francia, Repubblica 
Ceca, Romania, Tunisia, Thailandia, Marocco, FloridaSectorial distribution Totale Agenzie Affiliate Gruppo 

Tecnocasa: 2.517 (2.091 in Italia)
Totale Consulenti del credito Italia: 520 (Kìron+Epicas) 

distribuiti nei punti vendita Kiron (160) Epicas (9)* *Dal 01/01/13 Kiron Partner SpA opera quale Mediatore Creditizio 
iscritto all’ OAM attraverso un propria rete di agenti

Top management  
President Tecnocasa Holdig Spa: Oreste PasqualiManaging director Tecnocasa Holding Spa: Stefano De Palma

SCENARI 
IMMOBILIARI SRL
Viale Liegi, 14  
00198 Roma
Galleria Passarella, 1
20122 Milano
Via G. Bertini, 3/a 
20154 Milano

Tel. +39-02-33100705
Fax +39-02-33103099
www.scenari-immobiliari.it
www.real-value.it
www.forumscenari.it

TECNOCASA 
HOLDING SPA
Via Monte Bianco, 60/A
20089 Rozzano (Mi)
Tel. +39-02-528581 

Fax +39-02-52823942
www.tecnocasa.it

Sorgente Group

Foundation year  1910 Branches  Milan, Rome, New York, 
Luxembourg, London, São PauloTotal Human Resources   729 Ownership profile  Institutional investorsBusiness

- Real estate investments;
- Management of real estate funds;
- Property and facility management activities, focused also on the value enhancement of the buildings;
- Financial advisory and the search and selection of real estate investment opportunities in
Europe and the United States.
Turnover (mln euro) 493
Number of owned and managed properties 893Value of owned and managed properties (mln euro) 

>€5 mldSurface of managed properties (sqm) 1.645.524 which: 
-Land available for building (mq)  357.080 -Land available for photovoltaic plants (mq)  596.492 -Buildings (mq)  691.952Geographical distribution 84,9% Italy,  9,5% UK,  4,3% 

Usa,  0,8% Switzerland,  0,5% FranceSectorial distribution 39,8% Office,  27,3% Retail,  11,8% Hotel,  5,8% Residential,  4,6% Logistic, 8,4% Other,  1,9% Photovoltaic, 
0,4% RSA

Top management  
President Vincenzo PontolilloCEO  

Valter MainettiManaging director Stefano Cervone

SORGENTE
GROUP
Via del Tritone, 132 
00187 Rome
Tel. +39-06-58332919 

Fax +39-06-58333241
www.sorgentegroup.com

RecchiEngeneering
Employees  

 8
Business Recchiengineering, società partecipata dalla Holding 

Recchi Ingegneria e Partecipazioni S.p.A., svolge attività di 
Progettazione, Engineering Management, Project and Construction 

Management, Direzione Lavori e Coordinamento della Sicurezza.
Foundation year 2002
Top management  
President Emanuela Recchi
Managing director Davide Sportoletti Baduel 

RECCHI ENGINEERING
Via Montevecchio, 28
10128 Torino
Tel. +39-011-5069519

Fax +39-011-5069527
www.recchi.com

Tutte le aziende del Real 
Estate, le Società di Gestione 
del Risparmio, gli studi legali 

specializzati
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Visco: Il rilancio passa anche 
per l’ammodernamento del 

patrimonio immobiliare
    l netto delle svalutazioni già 
apportate dalle banche, il valore 
dei crediti deteriorati è di poco 
inferiore a 200 miliardi. Più della 
metà si riferisce a situazioni in 
cui la difficoltà dei debitori è 
temporanea. Se ci si concentra 
sulle sole sofferenze, il valore netto 
è pari a meno di 90 miliardi”.
Lo ha detto nel corso delle 
considerazioni finali il governatore 
di Bankitalia, Ignazio Visco, 
spiegando che “i crediti deteriorati 
sono soprattutto il lascito della 
lunga e profonda recessione.  In 
merito al real estate, Visco ha 
dichiarato: “Un rilancio degli 
investimenti in costruzioni, indirizzato 
soprattutto alla ristrutturazione 
del patrimonio esistente, alla 
valorizzazione delle strutture 
pubbliche e alla prevenzione dei 

rischi idro-geologici, avrebbe 
effetti importanti sull’occupazione 
e sull’attività economica”. In Italia 
“è ampia la presenza di immobili 
e infrastrutture degradati, così 
come modesti sono i progressi 
sinora conseguiti nella tutela 
dell’ambiente e nell’efficienza 
energetica”. Secondo Visco, 
“l’ammodernamento del patrimonio 
urbanistico passa anche attraverso 
iniziative legislative che puntino 
a un più efficace raccordo tra 
quadro normativo nazionale e 
locale e ai condizioni più favorevoli 
per investimenti di operatori privati. 
La sua realizzazione richiede una 
condivisione diffusa, al pari di 
quella necessaria per preservare e 
valorizzare la straordinaria ricchezza 
naturale e artistica di cui l’Italia è 
dotata”.

A
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Tasse sulla casa: lo Stato 
passa all’incasso

   rima casa senza più tasse da 
versare ai comuni. Da quest’anno 
- per chi possiede solo un 
appartamento che non rientra 
nella categoria degli immobili 
“di lusso” (A/1, A/8, A/9) - Imu 
e Tasi diventano solo un ricordo 
grazie alla Legge di stabilità che 
ha definitivamente cancellato le 
imposte locali. Premiati dal Fisco 
anche i proprietari che hanno 
dato in locazione immobili con il 
canone concordato, che potranno 

risparmiare un quarto delle tasse 
dovute, mentre non dovranno 
versare più nulla gli inquilini che 
usano l’appartamento come prima 
casa. Risparmi anche per le case in 
comodato a genitori e figli. Sospiro 
di sollievo, infine, anche per gli 
agricoltori, senza più imposte sui 
terreni posseduti, mentre chi non 
ha la qualifica pagherà solo per i 
terreni che si trovano in pianura in 
quanto l’Imu non è più dovuta per i 
terreni di montagna e di collina.

P

Cleary Gottlieb ha assistito 
Italcementi nel procedimento 
davanti alla Commissione europea 
che ha autorizzato, ai sensi del 
regolamento UE sulle concentrazioni, 
l’acquisizione del gruppo italiano da 
parte del suo concorrente tedesco 

HeidelbergCement. Lo studio ha 
operato con un team composto da 
Mario Siragusa, Matteo Beretta e 
Saverio Valentino. L’approvazione è 
subordinata alla vendita, da parte di 
HeidelbergCement, delle attività belghe 
di Italcementi.

Cleary Gottlieb per Heidelberg

Clicca qui per approfondire la notizia

http://www.monitorimmobiliare.it/le-novita-del-canone-concordato-le-regole-per-la-scadenza-del-16-giugno_2016611330
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A maggio il numero di richieste di mutui (inclusi quelli di 
surroga e sostituzione) inoltrate dalle famiglie italiane agli 
istituti di credito ha visto una crescita del +3,4%, mentre le 
domande di prestiti (nell’aggregato di prestiti personali e 
prestiti finalizzati) hanno fatto segnare un +4,1% rispetto al 
corrispondente mese del 2015. 

Mutui verso i livelli pre-crisi

SCARICA 
La ricerca

Report

http://www.monitorimmobiliare.it/download/20160601181902-barometro-crif-domanda-mutui-e-prestiti_maggio_2016.pdf
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È quanto emerge dal Barometro CRIF 
sull’andamento della domanda di credito 
(mutui e prestiti) da parte delle famiglie 
italiane relativo al mese di maggio 2016.
Relativamente ai mutui, si consolida il 
progressivo recupero verso i valori pre-crisi 
tanto, che nell’aggregato dei primi 5 mesi 
del 2016 fanno segnare un +19,1% rispetto 
lo stesso periodo dello scorso anno. 
Al contempo permane la tendenza degli 

italiani a richiedere valori più contenuti 
rispetto al passato, che nel mese di 
maggio si è attestato a 123.386 Euro, 
nettamente al di sotto dei 135.631 euro del 
maggio 2009, sia a causa delle favorevoli 
condizioni di acquisto degli immobili 
disponibili sul mercato, sia della tendenza 
da parte delle famiglie a privilegiare 
soluzioni in cui peso della rata incida il 
meno possibile sul reddito disponibile. 
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